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“2025年选择摆摊，卖超大
里脊肉夹饼，一年就能存够 80
万元！”“孩子该交学费了，看我
摆摊一天把一个月 1000多元的
学费挣出来。”“摆摊日常，两小
时卖两三百斤卤菜，月入 10万
元！”……

近日，记者注意到，在多个
短视频平台和社交平台上出现
了大量宣称“摆个小摊就能衣食
无忧”的博主，并在其账号主页
和发布的视频中或明示或暗示：
可以添加私人社交账号，交学费
获取“摆摊秘籍”。在直播效果和
短视频宣传的影响下，有不少人
交了学费想靠摆摊发家致富。

记者梳理发现，今年春节以
来网络平台上较火的“摆摊爆
品”包括但不限于黄河大鲤鱼、
爆汁烤鸡、大锅卤菜、小饰品等，
相关摆摊博主大多在收徒教学。
那么，“摆摊卖大锅卤菜月入 10
万元”真的靠谱吗？交了学费后
能像师傅那样赚到钱吗？

交费学摆摊难回本

今年 3月初，河北衡水的闫
柯（化名）夫妇看到网上大锅卤
菜卖得火热——师傅摊位前排
起了长龙，满满一大锅卤菜很快
就见了底；于是便动了创业的心
思，远赴安徽学艺，交了 2980元
学费，3天学成后又购置了三轮
车、卤菜大锅、食材等设备和原
料，在老家城区一路口支起了
摊。

结果摆了 20 多天，生意一
直没有起色，大多数时候一天只
卖出去五六十元，最好的一天也
就卖出去了 300多元，收回成本

都遥遥无期。更让他们感到前景
不乐观的是：“现在我们城市不
少路口都能看到大锅卤菜，甚至
卤菜种类和摆放方式都几乎一
模一样，仿佛一个师傅带出来
的。而大家的生意似乎都不怎么
样。”

“一大锅卤菜，师傅说他一
个半小时就能卖完，我几天都卖
不完。当初交学费的时候看到师
傅那有很多人排队，到自己出摊
就空无一人，究竟是哪里出了问
题？”对于摆摊后面临的困境，闫
柯夫妇不停吐槽。

“不上班，一年存 30 万元，
我是怎么通过摆摊做到的”“95
后小伙摆摊卖大锅卤菜月入 10
万元是什么体验”……记者调查
发现，闫柯夫妇提到的“摆摊收
徒”类视频和直播在短视频平台
上数不胜数。

夸下海口大捞学费

动辄上千元、数千元一份的
“摆摊秘籍”包含哪些内容？

广东一名交了 5000多元学
费学习牛杂煲的王先生直言：

“师傅给我的配方，和网上随便
搜到的免费配方没有太大区别，
也不存在什么独家配料。只有线
上引流引得好，线下才能卖得
好。”

就在记者以为王先生已经
认识到“摆摊收徒”是个陷阱时，
他话锋一转向记者卖起了课：

“我现在也在收徒，你要想学的
话，我 2800元就能教你，教的东
西都是一样的，还能帮你省不少
学费。我可以教你如何拍视频、
做直播，流量起来了生意自然就

会好。”
浙江的小何去年年底失业，

找了一个多月工作没有找到合
适的。偶然间，她在网上刷到了
一个宣称摆摊 10年卖手作饰品
创业成功的女博主，其经历看起
来十分励志，主页也表示收徒，

“交费后无条件传授所有技术”。
小何添加对方为好友后，对

方表示，学习制作饰品的课程 7
天就能学完，收费 1000多元，后
面可以反复观看；如何选址、打
造短视频等自媒体课程收费
2000 多元，之后可以一直提供
指导。

“我回复对方说要考虑一
下。结果对方一下子发来很多消
息，说自己有几万个学员，他们
都成功了，让我不要浪费这次机
会，而且学成了还能再教给其他
人，快的话学费一两天就能回
来。”小何说，感觉自己遇到的更
像是一个“捞学费的骗子”，后来
她追问了一些细节，对方见她迟

迟不交费，直接把她拉黑了。

火爆流量多是假象

在此类视频中，博主通常会
宣称自己的摊位“爆火”“极其抢
手”。那么，这些网络视频中排长
队的摊位，线下真的都那么高人
气吗？

3月29日下午，记者来到位
于天津市的一家售卖黄河大鲤
鱼的摊位前。在短视频平台，该
摊主发了不少视频，表示自己所
卖的东西下午 3点基本就能售
空，“想要的一定提前来买”。结
果当天下午 1点半到 3点，摊主
一直在玩手机，其间只有记者一
个人买了一条鱼，此时餐车中还
剩下三四十条鱼没有卖出去。

当记者询问其所卖的是否
真为“黄河大鲤鱼”时，摊主直接
表示：“那怎么可能，都是养殖
的，真的黄河大鲤鱼不会卖 20
多元一条。”而在其所发的视频

中，他挂在嘴上的都是“正宗黄
河大鲤鱼”。

除了记者观察到的情况，相
关视频的评论区也有人指出，一
些摊主每天发视频表示有很多
人排队，一两个小时就卖完，等
真到了现场发现买的人很少；一
些摊主花钱雇人排队，营造卖得
火热的假象；还有些则是前一天
还排队的“顾客”，第二天穿上了
学徒衣服站在了师傅身旁。

有一名交了学费后摆摊倒
闭的学员向记者揭秘了其“导
师”的“流量秘籍”——网上建
群，号召排队送礼，排队买了货
后付款截图发群里退钱，这样就
把线下排队的流量问题解决了；
之后安排人发短视频，视频内容
和文案直接复制，花钱投流。这
样操作一段时间，线上流量起来
后，就开始收割学员，“赚的根本
不是卖货钱，而是高额学费”。

记者采访发现，尽管一些摊
主在视频中信誓旦旦表示“跟我
学月入 10万元”“这么摆摊稳赚
不赔”，但当学徒摆摊赚不到钱
提出疑问时，这些人马上就换了
副嘴脸，有的说“每个人情况不
一样”，有的推诿责任说是学员

“实践中自己出了问题”，总之坚
决不予退费。

“这几天，我们已经吃了好
几天卖剩的卤菜。之前我曾试探
性问过师傅‘怎么和之前说好的
不一样’，师傅让我们从自己身
上找原因，明确拒绝退款，后来
也就不了了之。”闫柯夫妇说，摆
摊赚不到钱，学费也退不了，他
们已经默默接受了自己投资失
败的事实。

据《法治日报》

当前正值春招旺季，多家就业
平台出现“养老顾问”“养老规划
师”“养老事业合伙人”等招聘信
息，有的声称“工作内容简单，轻松
月入十万”，引发求职者关注。

然而，记者调查发现，一些
标榜“体面高薪”的岗位，实则是
保险、地产行业的变相销售渠
道，部分企业涉嫌虚假招聘等违
规操作。

“体面高薪”新职业？

打开一些招聘软件，输入“养
老规划师”字样并进行搜索，会出
现“养老顾问”“健康财富规划师”

“养老社区接待员”“养老事业合
伙人”等多样的岗位名称。

不少岗位薪资待遇十分诱
人。在岗位详情页面，“工作内容
简单，无需坐班，轻松月入十万”

“年薪百万专业讲师培训，无需
担心相关知识储备问题”等内容
比比皆是。

那么，这些所谓的“养老规
划师”到底要做些什么？

记者发去简历后，多家公司
人事专员回复称，“养老顾问”的
工作主要是负责销售高端养老
社区入住权。

一家健康科技发展有限公
司的销售总监关女士说，主要工
作内容是向客户介绍养老社区，
吸引其购买入住；收入与个人业

绩挂钩，“两万提成外加一万六
奖励”“四万提成外加四万奖
励”，具体可来公司面谈。

记者来到位于北京市丰台区
的这家公司，关女士介绍称，公司
会提供客户资源，前期通过电话
联络，邀请参加线下活动。“例如，
每周一、三、五到公司免费领取洗
发水、砂锅等礼品，先介绍公司产
品，争取达成现场促单。”

记者调查发现，从“获客”到
推销，此类工作都有“技巧”与

“话术”。
“一些线上推广会有优惠折

扣，客户留下手机号，之后客服
会转给我们。”在一家健康管理
有限公司的面试中，团队总监朱
先生介绍了“获客方式”。“此外，
可以通过大额保单客户的二次
转化，和老年旅游团合作，进行

‘客户流通’”。
关女士说，一些经济实力达

不到买社区入住权的客户，可以
让他们交3万元至5万元买普通
养老保险。

“有些老人不愿意买保险，
就带出去吃喝玩乐一趟，再说两
句名额有限，很快他们就会买
了”……暗访中，一些销售人员
这样介绍“经验”。

揭秘虚假招聘套路

记者调查发现，不少招聘企

业“先伪装，后摊牌，再吸引”，
“增员”套路层层加码。

——“马甲”招聘层出不穷。
一些中小微招聘公司以“养老顾
问”“养老规划师”为名，代为招
聘保险业务员。不少招聘页面不
标注具体职责，“为中高端客户
提供养老项目咨询、生活规划”
等笼统介绍屡见不鲜。

在应聘过程中，记者多次发
现招聘公司“货不对板”的情况，
而人事专员对此往往说辞不一，
给出各类解释，如“招聘网站不
允许出现原公司名字，所以用另
外的公司注册招聘”。

一 些 招 聘 网 站 官 方 回 复
称，岗位只能由已认证营业执
照的公司进行招聘，若存在招
聘岗位信息与实际招聘公司
不一致的情况，则属于虚假招
聘。

——高额“薪资”虚假宣传。
“月薪数万”是多家企业吸引求
职者的“幌子”。

“入司当月 370万转正新人
王，连续 7年百万经理人”“夫妻
两人去年收入 4200 万”……在
一场“事业说明会”上，“金牌主
讲人”王伟（化名）介绍了许多转
型成功的“高薪优秀案例”，“养
老规划是一个全新赛道，不是打
工，也不承担财务风险，在靠谱
的平台去创业”。

关女士告诉记者，所说底薪

是“有责底薪”，如果一单都没有
促成，就没有收入；新人需要完
成 固 定 单 量 ，佣 金 提 成 拿 到
3000元，可以获得底薪 4000元
和 5000 元的定级薪资。对于此
前提及的“四万提成外加四万奖
励”，则是满足特定要求的求职
者在完成相应提成任务后的“福
利”。

“用人单位有义务如实告知
劳动者工作内容、薪资构成、职
业风险等核心信息。”北京市金
洋律师事务所合伙人律师钟新
良说。

——以测试为名套取个人
隐私信息。在多家公司的面试
中，记者被强制要求进行心理测
试。

“内含 60道选择题，判断性
格、核心竞争力和思维能力。”记
者发现，小程序内除个人学历等
信息外，还需填写微信好友数
量、家庭年收入、身份证号、人脉
资源情况等隐私信息。一些求职
者在社交平台上的留言显示，此
类公司获取个人信息是为直接
发展客户。

钟新良认为，以心理测试
为名套取用户家庭年收入等
敏 感 无 关 信 息 ，超 出 合 理 范
围。这种行为存在个人信息泄
露风险，如被不法分子获取，
可能会被用于诈骗、骚扰等违
法活动。

不要轻信“无门
槛”“高收益”诱导

受访专家认为，当前养老产
业处于蓬勃发展阶段，但行业内
企业良莠不齐，新职业的业务范
畴定义存在模糊空间，仍需进一
步完善标准。

中国人民大学劳动人事学院
教授赵忠表示，养老行业新职业的
业务范围要明晰划定并设立门槛，
不断加强专业人才的培养，进行专
业知识与技能培训。同时，相关部
门要加强监管力度，制定更严格
的法规和行业规范，谨防以养老
规划师为名侵害老龄群体利益。

“正值高校毕业生求职关键
期，毕业生不要轻信所谓‘无门
槛’‘高收益’的新职业诱导。要
增强风险防范、信息安全和依法
维权等意识，可以留存招聘广
告、面试录音等证据，以备发生
纠纷时维权。”钟新良说。

“求职者要识别招聘信息的
‘危险信号’，警惕过度包装的岗
位，使用‘天眼查’‘企查查’等核
实企业资质与行业背景；也可在
平台搜索公司名称加‘离职评
价’，关注员工吐槽点；还可以咨
询从业者，询问实际工作内容是
否与招聘描述一致。”上海对外
经贸大学国际经贸学院副教授
何晓波说。 据新华社

轻松月入十万元？
——揭秘“养老规划师”招聘乱象

交学费获取“摆摊秘籍”套路——

摆摊卖大锅卤菜，月入10万元？
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