
国
内

2 0 2 4

年5

月22

日

星
期
三

责
任
编
辑

刘

洋

责
任
校
对

王

钰

技
术
编
辑

白
晓
腾

6

报
眉
广
告

1
3
9
3
0
7
5
8
4
9
6

售
楼

运河区通源小区（光明街）公寓楼，45平方
米，房龄新，新装修，地暖，飘窗，2楼/3层，个人房。
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HPV疫苗降价来得如此之
快！一年多时间，国产二价HPV
疫苗的政府采购价已经降至百
元以下。一些一线城市的疫苗接
种点更表示，目前九价疫苗不用
预约就能接种。

从“一针难求”到“价格战”，
市场争夺已白热化。

价格“腿斩”，一
针低至63元

最近一段时间，包括海南、
江苏、广东等在内的多地公布了
二价 HPV 疫苗采购中标价格。
沃森生物、万泰生物的疫苗中标
价已经降至百元以下。

4月底，广东省政府采购中
心公布 2023年入学适龄女生人
乳头瘤病毒（HPV）疫苗第二针
采购项目结果，万泰生物的二价
HPV疫苗以 86元的单价中标，
2023年 2月、2023年 7月同款疫
苗的中标价格分别是 329 元、
116元。

在海南，同样是 4 月底，万
泰生物的竞争对手沃森生物以
63元的单价刷新了二价HPV疫
苗中标价格新低。

再看默沙东，今年 1 月，默
沙东中国宣布，其九价 HPV 疫
苗 9岁至 14岁女性二剂次接种
程序已获得中国国家药监局批
准。也就是说，虽然单剂次接种
单价尚未调整，但从三剂次到二
剂次，接种成本降低，等同于“变
相降价”。

“来了就能打”

在扩龄、减少接种次数之
后，国内 HPV 疫苗的供应能力
正在持续增强。

曾经，适龄女性想接种一针
HPV疫苗，尤其是九价疫苗，都
需要提前数月预约，如今一线城
市的一些接种点已经可以免预
约接种。

北京海淀区的一家二级医
院保健科工作人员告诉记者，目
前适龄的女性到该院接种九价
疫苗已无须预约，只要来了就能
接种，价格是1300元1针。

不过，目前并非所有接种点
都可以无预约接种，仍有一些社

区卫生服务中心工作人员表示，
接种九价疫苗需预约排队，因疫
苗扩龄后需求仍比较旺盛。

不可否认的是，近年来我国

HPV疫苗总批签发量明显上升。
据媒体报道，根据中国食品药品
检定研究院数据，2023年，国内
HPV疫苗批签发量共 574批次，
同比增长29%。

竞争加剧，有企
业利润下降

早前多家HPV疫苗企业公
布了 2024 年第一季度财报，净

利润普遍出现下滑。
智 飞 生 物（默 沙 东 九 价

HPV 疫苗国内代理）一季度营
收虽达到113.96亿元，同比增长

2%；但归母净利润却下滑至
14.58亿元，同比下降28.26%。

沃森生物一季度营收为 6
亿元，同比下降 28.02%；归母净
利 润 1412.75 万 元 ，降 幅 达
91.79%。万泰生物一季度营收
7.53亿元，同比下降 73.93%；归
母净利润也下降至1.26亿元，降
幅达到89.9%。

对于业绩下滑原因，万泰生
物在一季度报告中直言，公司疫
苗板块主要产品二价HPV疫苗

受九价HPV疫苗扩龄以及市场
竞争、降库存等因素影响，销售
收入及利润较去年同期回落。

不过，进口九价疫苗仍然坚

挺，默沙东发布的 2024 年第一
季度财报显示，一季度营收达
158 亿美元。其中，HPV 九价疫
苗销售额较 2023年同期增长了
14%。

当然，随着疫苗渗透率越来
越高，市场越来越“卷”已成为必
然趋势。目前，临床上有很多在
研的国产九价 HPV 疫苗，一旦
国产疫苗获批上市，将影响到默
沙东的市场份额。

国内企业瞄准海
外和男性市场？

除了进行“价格战”，HPV疫
苗的研发正在朝着单剂次、更高
价数发展。

2024年3月，默沙东发布公
告称，计划对九价 HPV 疫苗进
行临床试验，以评估在 16岁-26
岁男性和女性中，单剂量方案与
已批准的三剂量方案相比的短
期和长期疗效以及免疫原性。

同月，成大生物发布公告，
成大生物与康乐卫士合作研发
的“重组15价HPV疫苗（大肠埃
希菌）”1期临床试验正式启动。

另外，国内疫苗企业已经将
目光瞄准海外市场。

沃森生物近期表示，目前，
公司正在开展双价HPV疫苗的
WHO预认证工作，并同步推进
与部分国家的合作项目，力争早
日实现该产品的出口。

万泰生物在 2023年报中也
详细介绍了出海进展。另外，万
泰生物近日还在投资者互动平
台表示，公司九价 HPV 疫苗男
性群体的临床试验已在规划中，
公司将根据整体战略与市场需
求，启动该类人群的临床测试。

据《北京青年报》

HPV疫苗价格“腿斩”

从“一针难求”到“来了就能打”

“足不出户，无需货比三家，
就能买到比本地 4S店还要便宜
的新车”，看上去很划算的“汽车
代购”业务火爆互联网平台，号
称只需花费一两千元咨询费，汽
车代买方就能帮买车人买到售
价最低的心仪车型。

近日，拥有十几万粉丝的互
联网博主“车价情报站”所属公
司被指收到购车款后不发车，涉
及近百名消费者。“车价情报站”
运营方表示，消费者买车的钱被
拿来偿还其他债务。这样的操作
是否涉嫌欺诈？后续如何解决？

代购者挪用购车款
近百名车主难提车

在互联网平台有十几万粉
丝、一千多万播放量的博主“车
价情报站”最近一次更新节目是
在4月27日，自称“站长”的傅某
介绍，从他们那里买车，优惠很
多。

“全国资源调车，哪里便宜
哪里拿货，低进高出赚差价，不
受车企管控。”

作为“车价情报站”的粉丝，
广东的林先生上个月联系到傅

某，在缴纳 1000元咨询费后，参
与了所谓“新春系列超团活动”，
又签订了合同。

很快，“车价情报站”的工作

人员告诉林先生，优惠车型已经
找到，还拍摄了汽车图片，随后
林先生向“车价情报站”的运营
企业广州买新车科技有限公司
转了购车款，但车却怎么也等不
来。

林先生表示，自己付了尾款
后询问车去哪里提，但迟迟没有
得到答复，一再追问下，对方才
给了一个 4S店联系方式。“我给
4S店打电话问我的名字有没有

登记信息，4S店说没有；然后我
又咨询广州其他 4S店跟他们是
否有合作，4S 店回复没听说过
这个公司。我就彻底清楚了，这

是个骗局！”
四川成都的王先生也遭遇

了同样的情况。4 月中旬，在支
付咨询费和定金后，“车价情报
站”承诺很快将车运到成都，可
后续工作人员回复王先生，车辆
一会儿在河北，一会儿在河南，
就是没法到成都。

王先生说：“4月14日，我和
他们签了电子合同后，陆续打了
全款，等到 20日，我询问现在到

什么进度了，对方表示车辆发了
物流，我要发票等具体信息，对
方就一直拖着不给。”

随后，王先生加入“车价情
报站”维权群，才发现买车的消
费者遇到的具体情况各有差异，
但都是拿不到车。王先生表示，
他们其中很多人都是第一次买
车，不知道买车有什么流程、其
中有什么门道。

对于购车者们反映的问题，
事发后，傅某通过直播回应称，
自己此前经营失败，一直背负债
务，希望给他时间还钱，但强调
自己没有非法占有目的。“因为
上个项目失败，我个人的积蓄全
部都投入进去，包括房屋抵押。”

目前，多位消费者已前往广
州买新车科技有限公司所在的
广州市公安局天河区分局报案，
经侦大队已受理此案。

认定欺诈
需消费者举证

一位从事汽车代买业务多
年的业内人士表示，汽车代买业
务其实源于服务县一级汽车贸
易公司的平台中介，随着互联网

发展，中介开始面向更多的消费
者服务。“这个行业已经存在几
十年了，过去我们把车子卖给综
合展厅，一两个业务员负责一个
品牌，搜索全国渠道为几十家、
上百家汽车贸易公司服务。”

这位业内人士认为，汽车
线上代购卖的是价格，不是车，
谁的价格更低，谁更有优势。

“车价情报站”不应收取消费者
的购车款，正常流程是让消费
者直接把钱打给 4S店，平台只
收咨询费。

中国政法大学特约研究员
赵占领表示，认定这家企业是否
构成欺诈，需要消费者举证傅某
有非法占有目的：

从目前来看，对方属于合同
违约，没有按照合同约定去买
车；

如果对方签订合同之初就
是为了骗取消费者的钱，没有准
备去购车而是为了还债，这种情
况下才可能属于欺诈，需要消费
者进行举证；

消费者能否拿到钱，主要是
看财产保全的情况，建议在起诉
之初进行财产保全，胜诉判决之
后再去执行。

据央视

近百名车主付款后难提车

网上“汽车代购”靠谱吗


