
国
内

2 0 2 4

年4

月26

日

星
期
五

责
任
编
辑

刘

洋

责
任
校
对

宗
建
玲

技
术
编
辑

施
晓
娜

12

报
眉
广
告

1
3
9
3
0
7
5
8
4
9
6

无痛
催乳

轻松解决哺乳期奶少，堵奶，乳腺管
不通畅，清水奶，大小乳等问题。

地址：沧州市运河区锦绣天地底商 电话微信：18730726672 无痛催乳刘老师

前不久，我国最新版国家医
保药品目录更新，医保谈判现场
再现“灵魂砍价”。

从 2021年一款治疗罕见病
的药品由 70 万元一针被砍到
3.3万元一针，到前不久一款治
疗糖尿病的药品从 15元一片最
终被砍到了 5.39元一片……这
些“灵魂砍价”的背后，是国家对

“人民至上，生命至上”原则的真
正实践。

医保谈判背后有着怎样不
为人知的故事？“灵魂砍价”成
功又有着怎样的奥秘？国家医
保目录谈判工作的参与者之
一、北京大学全球健康发展研
究院院长——刘国恩讲述了背
后的故事。

医保谈判“神秘
信封”里的底价是怎
么算的

节目中，刘国恩谈到，为了
让更好的药品能纳入到国家医
保，为百姓排难解忧，同时又能
让企业获得合理的回报，每一次

“灵魂砍价”都有着科学的依据，
这是来自三个专家组的集体智
慧——

第一个专家组叫临床组，他
们凭借临床经验，判断药品在目
录更新调整中是否有临床的必
要性；

第二个专家组是刘国恩所
在的经济学专家组，他们负责评
估药物应用在患者身上需要付

出多少费用、能获得多少健康收
益；

第三个专家组叫医保基金
测算组，他们负责计算药品一旦
纳入医保药品目录里，是否有足

够的钱支付。
综合这三个专家组测算的

推荐价格后，再由相关主管部门
进行综合，才最终形成谈判人员
在现场打开的信封里写着的“底
价”。

医保基金测算工
作的“魔幻”经历

一位曾参与 2021年医保谈
判的工作人员，在节目现场分享
了她的一段“魔幻”经历。

她说，一天，她突然接到一

通陌生来电，对方自称是国家医
保局工作人员，通知她被选中参
加医保谈判，让她买票前往指定
地方集合，“我当时第一反应是
遭遇诈骗了”。

在了解了具体情况后，她按
照要求到达指定地点之后，被大
巴一路带到一个偏远地方的宾
馆，从此开始了长达半个月的测
算工作。

参与者：宾馆里面一个客人
都没有，只有四五个服务员。那
一次我住了 15天，每天从早到
晚，都是一个人待在房子里，不
能和任何外界的人交流。

她回忆说，虽然在自己决定
前往医保谈判的时候，就已经收
到了相关部门出具的正式文件，
但是整个经历听起来依然有点

“魔幻”。
这正是因为国家医保谈判

工作的绝对保密性特质。这名工
作人员说，国家医保谈判每年都
会是一个全民关注的重大事件，

相关部门要最大限度地保证他
们的测算工作不受任何利益方
干扰。

3.3 万元一针的
天价救命药，值吗？

刘国恩以 2021年医保谈判
为例解释道，在那一年，一款治
疗罕见病脊髓性肌肉萎缩症的
药品——诺西那生钠，由 70 万
元一针被砍到3.3万元一针。

刘国恩说，这可能是单个药
品价格降幅最大的案例，它并不

是拍脑门定出来的，因为有前面
提到的三个专家组。如果站在经
济学的角度来看，3.3万元一针
的药品是否值得？

他表示，很多罹患该种疾病
的儿童，他们的家庭面临着高额
的医药费用负担，而儿童本身能
站起来、甚至活到上学年龄的几
率都不高。

刘国恩：在药物经济学里，
世界卫生组织有一个不成文
的、但是大多数国家都在参考
的标准，就是当一个新的医学
技术应用到患者身上，如果能
够提高一年有品质的寿命，而
不是完全处于植物人的状态，
且医学、技术、药品（的费用）不
超过这个国家人均 GDP 的三
倍，那么世界卫生组织就认为
这是一个值得去购买和支付的
医学技术。

刘国恩说，一支诺西那生钠
大概 3.3万元，第一年要用 6支，
即费用接近 20万元，事实上已
经超过了中国的目前人均收入。
显然，专家们在推荐价格的时
候，已经考虑到这是一种罕见性
疾病，考虑到对儿童的照顾，因
此把支付标准大幅地提高到更
高的水平。

“从这个意义上讲，我要特
别感谢‘信封’后面的专家们，
他们给出的价格乍一看似乎有
点‘灵魂砍价’，但基于中国目
前真实的支付能力以及给罕见
病儿童的照顾，它还是有科学
依据的、靠谱的推荐标准。”

据央视

70万元一针被砍到3.3万元，15元一片被砍到了5.39元……

揭秘“灵魂砍价”背后的神秘团队

一段时间以来，人们的出游
热情持续高涨，一些新兴目的地
旅游市场快速崛起，美食、文创
带动各地不断“出圈”。多家旅游
平台的预订数据显示，今年“五
一”假期出游人数有望创历史新
高。

然而，旅游繁荣背后也暗藏
不少乱象：低价游产生大量纠
纷、跟团游货不对板；景区商业
化严重、游客不文明行为多发；
出行、住宿被平台杀熟、博物馆
遭遇黑导游……

低价团实为购物游
实际花销远超团费

“原价 5 天 4 晚 1000 元一
人，现预订报名享受文旅半价出
游补贴，两人同行一人免单，优
惠 后 的 价 格 为 双 人 5 天 4 晚
1000元，贵阳 24小时全天候接
飞机/高铁/火车，包含费用明细：
景区门票，酒店，用餐，24 小时
接送站，保险，导游，旅游用车，
全部包含在内。”

杨先生今年 4 月初在手机
上刷到这条广告时，瞬间被吸
引，当即和好友一起报了名。

到达目的地后，旅游大巴车
停在集合地点，杨先生和其他游
客陆续上车。刚坐下，导游让每
人交 100元保险费，说是目的地
景区强制规定交纳。杨先生提出
异议，称当初报名时确认 1000
元价格里包括保险费。导游说路
上的保险费包括在内，景区内的

保险费需要另交。
“如果有一名游客不交，大

巴车就不开。”无奈之下，杨先生
和好友共交了 200 元保险费，

“但直到旅程结束，我们也没看
到保险单”。

大巴车到达第一个景区后，
导游又让游客每人交 140元，说
是景区内部的电瓶车等交通费
用……

杨先生向记者回忆说，在接

下来的 4天里，导游每天都带着
游客去购物店，话里话外都在给
游客洗脑和进行道德绑架，比如
说“这么便宜的团，我们都亏本

做，你们好歹支持一下”。更夸张
的是，导游还带游客去听了一个
两小时的购物讲座，介绍如何辨
别真假翡翠等，不听完不让走。

“在导游的推荐下，有游客
花费七八千元购买商品，但后来
发现，导游带我们去的购物商店
竟然是已经被曝光过的假玉器
店、假药材店。”杨先生说。

记者注意到，类似的低价游
宣传广告在网络直播间并不少

见。
港珠澳 7日游 499元、韶山

桂林 6天 5晚游 399元……劲爆
的价格，再加上“纯玩”等醒目字

眼，各种低价游让人心动，但记
者调查发现，即便是在显著位置
标明“纯玩团”“无购物”等字样，
最终都会出现保险费、景区交通
费等收费项目，以及大量购物环
节，游客的花销往往远超团费。

存在灰色利益链条
借助平台快速蔓延

一直关注旅游市场乱象的
某平台博主“辉哥团游记”（以下
简称辉哥）参与过各种不合理低
价游。他分析说，不合理低价游
的逻辑不是让每个人都能出行
旅游，而是通过连哄带骗让参团
的游客不断花钱。

辉哥透露，不合理低价团，
有 一 部 分 是 KB 团（“keep
back”，意味着返利，也称作赌
团），游客报名参加的只是组团
社，最后由哪个地接社接待并不
一定。

“从名字上就能看出来，旅
游企业的盈利点不在提供旅游
服务本身，而是在旅游过程中的
进店和二次消费提供的返利，组
团社吸引游客参团，然后再把游
客转给地接社，根据地域消费能
力进行划分，由组团社制定售
价。”辉哥说，比如组团社的一个
旅游产品，卖每人 1000元，交给
地接社后，地接社返给组团社
2000 元，这时组团社盈利 3000
元。

辉哥说，地接社的亏损，包
括交通费、房费、门票费等费用，

需要靠大量的购物返利和高价
自费项目返利弥补；并且导游的
收入也基本上靠游客购物的提
点，两两叠加导致很多游客遇到
坑得离谱的购物体验。

还有一种不合理低价游叫
擦边团，也叫普通KB团，就是地
接社以成本价或比成本稍低的
价格接待游客，比如地接社 5天
4晚游成本是每人1500元，组团
社售价是每人 1600 元，地接社
给组团社每人 600元的利润，则
地接社每人亏 500元接待。这样
的行程也需要游客购物和体验
自费项目盈利，因为地接社的压
力较小，一般不会强制要求游客
购物，但吃住玩的体验也不会太
好。

实际上，对于不合理低价游
现象，国家旅游主管部门一直在
进行治理。2015年，原国家旅游
局就出台《关于打击组织“不合
理低价游”的意见》。其中提到：
所谓不合理低价，是指背离价值
规律，低于经营成本，以不实价
格招揽游客，以不实宣传诱导消
费，以不正当竞争扰乱市场。比
如，旅行社的旅游产品价格低于
当地旅游部门或旅游行业协会
公布的诚信旅游指导价 30%以
上的；组团社将业务委托给地接
社履行，不向地接社支付费用或
者支付的费用低于接待和服务
成本的；地接社接待不支付接待
和服务费用或者支付的费用低
于接待和服务成本的旅游团队
的等。 据央视

旅游热背后暗藏不少乱象

低价团、免费游、返钱游……看了内幕你还想去吗？

刘国恩


