
“倒车请注意，倒车请注意……”不久前，一位远嫁美国的中国儿媳送给在美国小镇居住的公公一辆国产电动三轮车（俗称“三蹦
子”），没想到，三轮车一开出去就“火”了。轻便的造型、实用的性能以及魔性的倒车提示音，吸引众多美国街坊邻居好奇询问，相关短视
频在海外平台收获大量点赞。

近日，敏锐捕捉到这一商机的中国贵州小伙骆豪，也开始在美国卖起了“三蹦子”，不到一个月就卖出了“小几十台”，“首日进账上
万美金”的他也因此走红。记者对话骆豪，听他分享在海外的创业故事。
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所有年份茅台酒、五粮液、剑南春、郎酒、泸州老窖、西凤、汾酒、董酒、
洋河大曲、古井贡酒、药酒、虫草等。（可打电话咨询，如不方便可免费上门鉴定回收）

地址：沧州市解放路市政府对面尚都烟酒 电话：13785710006

收购各种老酒 名酒 黄金

英国硕士毕业后
一直在寻找商机

今年 25岁的骆豪是贵州省
正安县人，他在上海对外经贸大
学读大三时就曾作为交换生，前
往美国学习了一个学期，专业就
是市场营销。

大学毕业后，他在上海一家
投资银行工作了一年，主要是为
客户嫁接资源进行融资。

2022年8月，骆豪辞职去英
国留学，攻读金融硕士，一年后
顺利毕业。2023年 6月，毕业前
的几个月，骆豪边准备论文，边
在欧洲旅游研学，先后去过德
国、法国、奥地利、荷兰等 10多
个国家。

“在英国硕士毕业后，我一
直在四处寻找商机。”骆豪说，
今年春节前一个偶然的机会，
他看到一位远嫁美国的中国儿
媳送给美国公公一辆国产电动
三轮车走红的新闻，觉得这里
面蕴藏着商机，于是就想着从
国内进货，看能否在美国打开
市场。

“三蹦子”在国内司空见惯，
但对于美国民众来说，比较新
奇。骆豪说，他曾将照片发给美
国朋友，他们都说从来没有见过
这样的车，觉得这车新奇，外形
拉风、小巧玲珑，而且价格不贵，
所以很想尝试购买，这也给了他
创业的动力。

首批进货几十辆

有了在美国卖“三蹦子”的
想法，但骆豪却苦于没有资金。
因为刚刚硕士毕业的他没有工
作和收入来源，在花费数千元购
买了去美国的机票后，囊中羞涩
的他几乎身无分文。

好在之前在美国做交换生
时，他结识的一位好朋友，目前
正在纽约的一所著名大学深造。
他于是投靠同学，共同住在校外
租住的公寓内。

生活有了着落，没有资金进

货怎么办？骆豪想到了当年在上
海投行工作期间，认识的一位志
同道合的朋友。对方在国内工作
了五六年，虽然工作不错，但觉
得发展前途有限，也想到国外闯
一番事业。提起创业卖“三蹦
子”，两个 95 后年轻人一拍即
合。因为资金仍有缺口，这个朋
友于是又拉了国内的一个熟人
加入，成立了三人初创团队。国
内的这个朋友主要负责国内厂
家采购，他们两个则在美国负责
销售。

“第一批货进了小几十辆。”
骆豪说，这批“三蹦子”从江苏通
过陆运到达广东后，再走海运到
达美国洛杉矶。

“当时进货时，手上并没有
多少订单。”骆豪分析，其实这样
做还是冒了很大的风险。后来，
通过线上线下各种销售渠道，令
人意想不到的是，这批货 20多
天就卖完了。

目前，骆豪的销售区域主要
集中在美国加州。他前期考察发
现，这里的各种农场比较多，“三
蹦子”相对要好卖一些，而且天
气和国内三亚的天气差不多，三
蹦子没有车篷，开起来也不会觉
得冷。

骆豪认为，“三蹦子”在性价
比上占有很大的优势，因为在美
国农场，一般都是用皮卡运货，
比三蹦子的价格高出了许多倍。

赚的是辛苦钱
利润和卖衣服差不多

因为在美国卖“三蹦子”，首
日进账一万美元，骆豪一下子在
社交平台上火了。但这也引起许
多网友疑惑：在美国卖“三蹦子”
有这么赚钱吗？一天就能有上万
美金？

骆豪解释，日进账上万美金
指的是销售的第一天，就卖出去
了好几台“三蹦子”，不可能天天
都有这个数。

骆豪给记者这样算了一笔
账：在国内厂家进一辆“三蹦子”
需要数千元，加上运输到美国的
费用，一辆“三蹦子”的成本价在

1万元人民币左右。这些还不包
括租仓库的费用，平摊下来，一
辆“三蹦子”一天得 100多元的
仓储费。

另外，送货上门也需要小型
卡车。他自学了小型卡车的驾
照，节约了昂贵的人力，但租车
费用一天就需要 500美金，在国
内都可以买一辆“三蹦子”了。此
外，因为刚创业起步，平时都是
在外面吃住，生活成本很高。

谈到创业 20 多天的感觉，

骆豪说，其实创业的过程有时是
非常艰难的，这背后付出了巨大
努力。比如说，深夜送货到郊区
农场，叉车坏了，只好人力搬运，
忙到凌晨一两点上床，人都累瘫
了；更令人崩溃的是，还遇到客
户中途反悔的情况，有一次他开
着卡车，快将“三蹦子”送到家门
口了，客户突然发消息说不要
了，消耗了大量的人力物力成
本。

骆豪打了这样一个比喻：

“利润没有网友想得那么多，就
和在国内卖其他产品比如衣服
的利润差不多。”

下一步
准备完善售后服务

今年3月14日，《参考消息》
刊发文章《中国“三蹦子”意外走
红海外的启示》，文章说，其实不
光是“三蹦子”等电动车在海外
受热捧。有专家指出，随着国内
消费市场升级和消费者需求多
样化，国货品牌已经逐渐摆脱低
端、廉价的形象。因此，在世界经
济复苏缓慢、国际贸易疲软的背
景下，性价比更高的中国制造能
实现多维度突围，广泛受到海外
市场青睐。

骆豪对此深表认同。他说，
“三蹦子”适合各类农场短途运
货，可以运输一吨左右的货物，
跑大几十公里都没有问题，很实
用，性价比高。有次有个客户购
买了“三蹦子”后，特意放置在家
门口，引起了许多邻居和过路人
的围观。他们都觉得好奇，还有
人当场表示“也想买一辆这样的
三轮车”。

目前，骆豪和另外两个创
业小伙伴正在复盘总结经验教
训，看看现在的商业模式还存
在哪些需要改进的地方。因为
刚出售的都是新车，暂时还没
有客户反馈车辆的质量问题。
下一步，他们还准备完善售后
服务体系。

这几天火了之后，骆豪收到
了大量的网友留言，有的是谈合
作，有的表示也想来美国卖“三
蹦子”淘金。

“可能因为国货在海外受欢
迎，大家都有一种民族自豪感在
里面吧，我看到有的视频观看量
有好几千万，我自己的一条回应
都有 700多万的观看量。大家都
在说能够将国货卖到海外，为国
争了光。”不过，骆豪提醒：创业
艰难，对于没有资源和从商经
验，也想来国外卖“三蹦子”淘金
的网友，一定要三思而行。

据极目新闻

贵州小伙在美国卖“三蹦子”走红

20多天卖出几十辆，赚的都是辛苦钱

近日，日本天皇德仁的独生
女爱子公主在顺利完成大学学
业后，正式成为一名职场新人。

据报道，爱子入职日本红十
字会。根据日本红十字会发布的
招聘信息，全职合同工的工资约
为 16 万日元（折合人民币约
7656元）。日本媒体分析，爱子作
为全职合同工，应该可以拿到与
其他同事相同的工资待遇，不会
有或高或低的特殊待遇。

据报道，爱子被分配到了日
本红十字会“青少年与志愿者部
门”，开始了自己的第一份工作。

当天，爱子一改往日的公主
形象，与所有入职第一天的日本

年轻人一样，她穿着“新职员西
装”，也就是上下纯黑，不带任何
装饰的基础款职业装，在自己的
工作单位“日本红十字会”前问
候等待的媒体。

日本红十字会的主页显示，
全职正社员即有编制的终身职员
岗位，给到应届生的工资为23万
日元，全职合同工的工资约为16
万日元，与普通日企的待遇相差
无几。

据报道，爱子能在大学毕业
后选择成为一名“打工人”，还有
一个很重要的原因是：即使作为
德仁天皇唯一的孩子，爱子并不
在皇位继承候选人之列，原因是

日本现行的皇室典范规定，女性
没有继承权，也不承认女性天
皇。

据报道，爱子在报到结束后
接受记者采访时称：自己既开心
又有些紧张，早上出门时父母对
我说“你要加油”，希望自己可以
早日适应这份工作，发挥作用。

不 少 日 本 网 友 对 职 场 新
人——爱子公主送上祝福。

爱子公主此前曾回答了日
本国民关心的结婚观，表示希望
可以找一位在一起时可以让彼
此微笑的伴侣，就像父母一样互
相关心。

据上游新闻

日本天皇的独生女没有皇位继承权

大学毕业后成为一名“打工人”

爱子公主爱子公主

骆豪在送货

美国客户试骑美国客户试骑““三蹦子三蹦子””


