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轻松解决哺乳期奶少，堵奶，乳腺管
不通畅，清水奶，大小乳等问题。
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2023年，淄博迅速出圈，这
座人口约 470万的城市，凭借特
色烧烤，在“老工业城市”“资源
型城市”的固有认知外，贴上“文
旅”和“网红”标签，犹如今日之
哈尔滨，站上旅游城市的至高
点。

流量来得快，退得也快。在
“五一”大火之后的四五个月，尤
其去年国庆长假之后，淄博迅速
走到冷热交替的分水岭。有出租
车司机一夜收入骤降，不少烧烤
店门可罗雀……彼时，舆论场充
斥着“淄博凉了”的声音。或许是
流量潮汐卷走了太多注意力，而
令人忽略了淄博的基本面：与不
少老工业城市这些年来的人口
外流现状不同，“七普”结果显示
淄博常住人口为 4704138人，与

“六普”相比增加了超 17万人。
这座城市在成为“网红”之前，人
口净流入规模就已不小。

“每个城市都有可能因为某
个突然的原因而爆火，所以火起
来具有一定偶然性。但能不能让
热度持续，才是对这个城市真正
的考量。”东南大学旅游学系副
教授黄羊山在接受记者采访时，
详细解答了淄博爆火的本质所
在。

热度褪去,他说
10 月 9 日是一个分
水岭

最先感受到淄博热度褪去
的，是穿梭于大街小巷的出租车
司机。对于跑出租快 20年的马
师傅而言，国庆后收入断崖式下
跌，让他很快意识到这座城市的
热度已经过去。马师傅算过一笔
账，五一假期他从下午三四点开
始跑车，一直要到凌晨 2点后才
会收车，无论什么时间点，跑在
哪条路上，车只要一上路街上就
有客人，平均一天能挣 1000多。
用马师傅的话来说：“只要舍得
累 ，跑 个 通 宵 能 赚 到 近 2000
块。”

现象级旅游热潮在 2023年
五一假期进入峰值，这座人口约
470万的中型城市，在彼时迎来
了超出自身接待能力的游客数
量。五一前夕，淄博官方预测有
12 万人次来到淄博，但数据显
示：五一期间，淄博站累计发送
旅客人次高达 24万，较 2019年
同期增长8.5万人次。

蜂拥而至的客流不仅充实
了如马师傅般普通人的钱包，同
时还催生出一批网红：因摆摊地
点随机、说话风趣幽默的“绿豆

糕大爷”；因颜值出众与内向性
格形成反差而走红的八大局“鸭
头小哥”等。“绿豆糕大爷”在淄
博爆火的 5月至 6月，比往年同
期多挣了 15000元；“鸭头小哥”
凭借半年收入，悉数还清此前开
店欠下的近20万债务。

马师傅记得，大约在 6 月，
当地客流相比峰值有了短暂下
滑，不过到 7月至 8月暑假游客
又有所回升，直到去年国庆节，
他每天跑车 8小时的收入也近
1000元。国庆之后，热度很又快
降了，马师傅跑车的收入就差了
近十倍。在马师傅看来，10月 9
日是一个分水岭，因为国庆假日
最后一晚跑车收入仍旧能维持
四位数，次日凌晨收车收入锐减

10倍。“大概从十一假期过后到
12 月，基本每天的收入就稳定
在 110元-150元不等，想上 200
元都困难。”

相比于马师傅，在张店区
经营烧烤店的周老板，更怀念
淄博人气爆棚的岁月。因为火
热的生意，身边一些待就业的
青年也在他的烧烤店里谋到了
差事，3个月流量高峰带来的收
益，他不仅为自己购置了新车，
还拿出约 10万元扩大门店——
租下了烧烤店的二层小楼，店

面一次性容纳食客的数量从约
40人增至 80人左右。对未来良
好的预期让周老板很有信心，
但理想和现实总有差距。2023
年 12月末，记者在他的烧烤店
看到，即便是饭点，店内上座率
也不足一半。

客流断崖式滑
落，他选择辞退部分
员工

国 庆 假 期 后 游 客 退 出 市
场，加之冬季本地客流下降，周
老板的店铺迎来了客流断崖式
滑落。2023 年 11 月，为控制成
本他已辞退了 2/3的员工，仅有
七八个老人还在店里照看着生

意。这些离开的员工，有些干回
了老本行做起了临工，有些送
起了外卖或代驾。

周老板心里也在打鼓：“淄
博烧烤在夏天受欢迎，今年春
天还能否回到 2023 年的巅峰，
谁也没法拍着胸脯保证。”营业
成本增加，未来该继续营业还
是关店转让，周老板犹豫不决，
房租、人工费都是盘旋在周老
板头顶的压力。举棋不定的背
后，他知道，此刻转让店铺或许
已难寻下家。“张店经营不下去

的烧烤店不止我一个，此刻转
租如果不压价，基本没人会接
盘。”他也安慰离开的员工：“再
等等，等到开春生意好起来，我
把大家请回来。”

相比周老板的犹豫，在八大
局市场做菩提籽生意的小赵已
作出了选择——关闭店铺，离开
淄博，南下找寻新机会。

因为人情味，他
选择了留下来

流量并没有带走所有人，同
样在八大局市场开店的小苏决
定长久地把家安在淄博。

去年 4 月的“淄博淘金热
潮”下，她和父母一同从海南来

到这座北方城市，租下八大局市
场的门店后，做起了清补凉的生
意。夏季做清补凉、冬季做热烤
奶茶是她找到的商机。“虽然现
在客人没有以前那么多了，但八
大局市场相比其他地方，仍旧是
人气较高的地方，所以我们的生
意收入还行，房租也基本能支
撑。”小苏告诉记者，她和家人之
所以从海南移居淄博，起初是看
上了这里网红城市的商业机遇，
但待了半年后发现，自己是真的
喜爱这座城市。

相比“外人”，小顾并不认为
有那么多“泼天的富贵”。他告诉
记者，早在淄博爆火之前，他已
经发现了这座城市“超前”的服
务：比如大部分事业单位，一直
都对外向路人提供免费卫生间；
比如在拥挤的城区，司机可以把
车停在机关单位里；比如雨天去
坐火车，工作人员看到你没伞会
主动来为你撑伞……

安家淄博并非是小顾一个
人的选择。与不少老工业城市这
些年来的人口外流现状不同，根
据第七次全国人口普查结果，
2020 年 淄 博 市 常 住 人 口 为
4704138人。与 2010年第六次全
国人口普查的 4530597人相比，
十年共增加超 17万人。就在这
座城市成为“网红”之前的 2022
年末，淄博全市常住人口470.59
万人，户籍总人口达到430.78万
人。

政通人和、营商氛围良好是
小苏选择定居淄博的原因。“在
这里做生意比较简单，你只要不
违法违规，基本没有太多约束，
而且房租相对便宜，也没遇到过
恶性竞争。”小苏对淄博良好的
经商感受有现实的口碑支撑，据
全国工商联 2023 年 12 月 27 日
发布的“2023 年度万家民营企
业评营商环境”调查结果，淄博
的营商环境首次入围全国地级
市前 10名，并获评全国最佳口
碑地级市前十名。

据红星新闻

“退烧”后的淄博——

哪些人走了 哪些人留下来了

本是救急的共享充电宝，如
今频频受到“好借难还”的质疑。
记者实测发现，主流充电宝品牌
的设备点中，可借设备数量远多
于可还仓位，部分设备点由于维
护等原因成了“空壳”，用户归还
设备频频跑空。

热点区域“借易还难”

北京市烟袋斜街由于临近
什刹海、鼓楼等热门旅游景区，
一向游人众多。有网友反映，借
到的共享充电宝在烟袋斜街区
域归还很困难——归还点少不
说，设备卡槽也常是全满的状
态，情况究竟如何？

下午 3点，紧挨烟袋斜街的
地安门外大街，人车繁忙。记者
以烟袋斜街与地安门外大街相
交区域为“圆心”，以周边约 1公
里范围为半径，分别选取街电、
小电、来电、怪兽、美团 5个品牌
的充电宝站点展开测试。

打开街电小程序，显示在此

区域设备分布较密集。在 10个
设备点中，均有充电宝可以借
走，但有 9个设备点显示“不可
还，卡槽已满”，只有 1个设备点
显示“可归还”。怪兽充电宝站点
更密集，但在实测 10个设备点
中，有7个“可用不可还”，只有3
个“可用可还”。来电充电宝在此
区域分布较少，1公里范围内有
3个设备点，均“可租借”，但“不
可还，卡槽已满”，最近的一个可
还门店，距此有2公里。

晚高峰时分，记者来到地铁
交汇、商业集中的东三环呼家楼
区域，以同样方式测试。10个怪
兽充电宝设备站点中，有 6 个

“可用可还”，4 个“可用不可
还”；街电充电宝 10个站点中，
有4个“不可还，卡槽已满”，2个

“即将还满”。
记者调查发现，充电宝“好借

难还”，区域内站点布局多少是一
大因素。而不少在小程序中显示
的设备点，实际已是“空壳”，让不
知情的用户白白跑了冤枉路。

烟袋斜街区域，小电充电宝

小程序显示，地安门烤鸭店是可
租可还的设备点，然而，店内并未
找到相应的设备点，一名店员说，
可能以前店内有小电设备点，但
现在只有怪兽和美团充电宝。

运维水平全靠代理

共享充电宝“好借难还”的
背后，还隐藏着什么？记者采访
发现，如今一些充电宝品牌采用
代理加盟模式，而充电宝的布局
和运维，很多时候仅靠代理商个
人自己。

“代理，低投入享高分润”
“ 现 在 下 单 立 享 柜 机 买 赠 福
利”……市面上，不少充电宝品
牌正发出类似广告吸引代理，记
者以手中有 10万元资金为由，
联系上两家市面主流充电宝品
牌招商人员。

“北京的竞争其实很激烈、
饱和了，10万元可以获得100台
6个槽口的设备，充电宝免费使
用。”某品牌充电宝招商部工作

人员介绍，如果代理没有线下门
店资源去铺设充电宝设备，也可
以由公司安排铺设资源。至于收
益回报，其表示可以签合同，保
证每天流水最低 330元，上不封
顶。

另一品牌充电宝招商人员
给出的条件大同小异，不同的
是，这一家声称每天能有 500元
左右流水。

记者了解到，不论是哪个品
牌，均是采用代理模式，运维责
任主要在代理个人，而品牌方保
证“不用担心客诉，我们对代理
没有什么考核或者处罚机制。”

恶意“补宝”提高收益

为什么不同充电宝在某区
域设备数量不均？为何充电宝

“好借难还”？一名充电宝从业人
士坦言，代理商通常会选择人流
量大的区域设置点位，但为了方
便自己平时管理，常常会将设备
点铺设在离自己近一点的地方。

与此同时，为了提高消费者
的充电宝使用时间，一些代理商
还会使用“补宝”“补仓”的手段，
故意将充电宝设备口塞满，消费
者无法找到可供归还的点位，只
能任由充电宝计费，甚至只能放
弃押金，将充电宝留在手中。

两家充电宝公司的工作人
员，一定程度上证实了“补宝”行
为的存在。对于一些热门区域经
常出现“卡槽已满”“无法归还”的
情况，一名公司人员透露，不一定
真是归还充电宝的人太多，“也有
很多是有人恶意‘补仓’，你要归
还不了，就一直持续计费。”这名
工作人员说，该公司建议代理每
组设备最好留两个空仓位。

“用户还不上充电宝，代理
的收益就比较高。”另一品牌充
电宝招商部工作人员说，恶意

“补宝”只是一小部分代理的手
段，“不太建议，但我们没有明文
规定不允许。”他说，如果用户确
实遇到无法归还、不便归还的情
况，也可以致电客服，申请暂停
计费。 据《北京晚报》

可借设备多，可还仓位少

共享充电宝“好借不好还”

热度褪去后的八大局市场热度褪去后的八大局市场


