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沧州佳航汽车服务有限公司为汽车一站式服务
经营：车险投保，定损查勘，道路救援，钣金喷漆，维护保养等一切车辆服务。

精湛的工艺，亲民的价格，让您省心省力更省钱！
地址：沧州市新华区海河东路（沧州荣复军人疗养院对面） 联系人：黄经理17888777771

国足即将时隔 5 年踏上亚
洲杯赛场的节点上，中国足坛三
个熟悉的面孔——杜兆才、陈戌
源、李铁出现在电视上，但这次
是在反腐专题片中。

9 日晚，年度反腐专题片
《持续发力 纵深推进》迎来最后
一集《一体推进“三不腐”》。

通过国家体育总局原副局
长、中国足球协会原党委书记杜
兆才、中国足球协会原主席陈戌
源、中国国家男子足球队原主教
练李铁等，揭示足球领域系列腐
败案。

杜兆才面对假球
线索偷换概念

担任国家体育总局副局长、
中国足球协会党委书记期间，杜
兆才负责足球相关工作，对接国
际足联、亚足联、国务院足球改
革发展部际联席会议等，负责足
球各级国家队训练、参赛及在国
内举办各类赛事的申办、筹办等
工作。

2023 年 3 月召开的中国足
协全体干部会议上，杜兆才曾表
示，面对足球行业突出问题，要
有直面问题的勇气。

然而一个月过后，杜兆才被
查的通报，就出现在了中央纪委
国家监委网站上。2023年10月，
杜兆才被开除党籍和公职，他被
指“靠体育吃体育”“靠足球吃足
球”，既想当官又想发财，大搞权
钱交易。

专题片中披露，2022年，有
线索反映中甲联赛一些比赛存
在假球赌球嫌疑，国家体育总局
收到相关线索后，要求杜兆才牵
头进行调查处理，然而杜兆才却
偷换概念，用所谓“调研”来敷
衍。

杜兆才忏悔道，自己没有

起到中国足球反腐斗争的一个
“守门员”的作用，在俱乐部老
板的利益的“围猎”当中，没有
加以严格地控制，有些随波逐
流了。

陈戌源上任足协
主席前一晚就受贿

陈戌源于 2019年 8月上任
中国足协主席一职，是足协的第

一任专职主席、首位来自非体育
管理部门系统的协会主席。

担任中国足协主席前，陈戌
源还曾任上海国际港务（集团）
股份有限公司党委书记、董事长
等职。

2023 年 2 月 14 日，陈戌源
通报被查。同年 9月 26日，陈戌
源被提起公诉。

专题片披露，陈戌源当选中
国足协主席的前一晚，就有两名

地方足协负责人相继敲开他房
门，各送上了 30万元“拜码头”，
请托他多多关照。

“到我房间里来，把双肩包
往我沙发上一放，说陈主席恭喜
你、祝贺你，希望能够多关照，然
后我说什么东西，他说老规矩
了，我们都这样。”陈戌源供述
道。

专题片还披露，任职几年
来，陈戌源收受多家俱乐部钱财

累计达数千万元。
陈戌源哽咽忏悔道：“球迷

可以包容中国足球的落后，但是
不能原谅腐败。作为足协主席，
我负主要责任，我想深深地向全
国球迷谢罪，我错了，我真的认
为我自己错了，我非常后悔，没
有后悔药可以买，如果有后悔药
可以买，我愿意用我的生命把它
买回来，也不会再去干这种事
情。”

李铁靠行贿“上
位”国足主帅

2020年 1月至 2021年 12月
期间，李铁曾担任中国男足国家
队主教练一职。球员时期，他征
战过 2002 年韩日世界杯，还曾
留洋英超埃弗顿、谢菲尔德联等
俱乐部。

2022 年 11 月，李铁通报被

查，掀起了本轮中国足坛“反腐
风暴”。2023年 8月 2日，李铁被
提起公诉。

专题片披露，2015年8月李
铁加盟河北华夏幸福俱乐部，首
次担任主教练。当时赛季已经只
剩 9场比赛，华夏幸福仅排名第
6 位，冲超前景并不乐观。李铁
一上任，俱乐部就直白地提出，
希望他动用人脉收买对手。

李铁上任后，赛季最后八场

打出了一波神奇的“八连胜”，使
得华夏幸福最终以一分优势领
先竞争对手，冲超成功。

经调查，所谓“冲超奇迹”，
完全是金钱之手在背后操弄。例
如，赛季最后一场，华夏幸福必
须胜或者平才能确保冲超，俱乐
部为此砸下重金。

据原河北华夏幸福俱乐部
董事长孟惊供述：“最后一场比
赛，我们大体上花费了 1400 万
元，当时是跟深圳队俱乐部、主
教练还有球员，都打了招呼。”

李铁在华夏幸福俱乐部打
假球尝到了“甜头”，到 2017年
他被聘为武汉卓尔俱乐部主教
练时，开始主动向俱乐部推销假
球。

2019 年 8 月，当李铁得知
中国足协要组建男足国家选拔
队参加东亚杯时，感到机会来
了。

李铁行贿的思路和踢假球
如出一辙，觉得需要多重保险。
他一方面游说卓尔俱乐部出钱
帮他做工作，表示如果自己能

“上位”，也会在多方面回报俱乐
部，俱乐部为此拿出 200万元向
陈戌源行贿。另一方面，李铁觉
得时任足协秘书长刘奕也颇具
话语权，于是又自掏腰包送给刘
奕100万元。

如愿成为国足主帅后，李铁
与卓尔俱乐部以总额 6000万元
的金额，签下了一纸所谓的“合
同”，实际只是以此为幌子，来掩
盖权钱交易的本质。随后，他很
快将卓尔队的四名球员选入了
国家队大名单。

李铁在镜头前忏悔：“我是
非常后悔的。还是要踏踏实实
的，也要走正路，不要急功近利，
不 要 想 尽 一 切 办 法 去 走 捷
径。”

据中国新闻网

足坛反腐细节披露——

李铁靠行贿“上位”国足主帅

近期，一则“感冒花了 12万
元”的短视频冲上微博热搜，迅
速引起广大网友热议。虽然这是
一则娱乐性质的视频，其内容存
在夸张的表演成分，但视频引发
大众共鸣，其背后折射出的一些
药品市场乱象值得深思。在搜索
引擎、社交平台上，“感冒花费
2000元”“药店药品价格比网上
卖得贵三四倍”“药店买药被捆
绑搭售一堆药品”等相关话题频
频引发讨论。记者对此进行了调
查采访。

近年来，网上的药比实体药
店便宜很多、药师搭售药品导致
消费者购药成本大幅提高的现
象屡见不鲜，甚至有药店为了获
得更多利润和毛利率，“擦边”销
售其不具备资质售卖的处方药
物。

多 位 受 访 的 业 内 人 士 提
出，作为关乎民生的关键、重
点领域，医药行业容不得半点

“糊涂账”。药店售药乱象频
发，与其追求获得更多利润密
切 相 关 ，呼 吁 尽 快 出 台 药 师
法、药房法，厘定和规范执业
药师的身份，明确药房的主体
责任，推动药品市场良性健康
发展。

线下售价远高线上
搭售药品现象突出

北京市民杨阳确诊痛风近
一年时间，需要长期服用非布司
他。之前，他一直在实体药店买
药，一盒40mg×10片的非布司他
片单价 55元。最近，他在网络售
药平台上查询发现，同样的药售
价33.8元。

多位受访者称都有过类似经
历：在药店买降血压药，价格高出
网上同款3倍多；在网上买甘草片
只要8元，药店卖19元……“实体
店的药贵得离谱”成为大家的共
同心声。

在海淀区另一药店，记者购
买了一瓶氨溴索口服溶液和一
瓶雪梨止咳糖浆，共支付 77元。
而在某网络售药平台上，销量最
高的一款同款同规格的氨溴索
口服溶液价格是19.4元，雪梨止
咳糖浆的价格最低19.6元，两者
相加不到40元。

对于此类现象，北京市中闻
律师事务所律师杜秀军指出，根
据价格法规定，商品价格和服务
价格，除依法须适用政府指导价
或者政府定价外，实行市场调节

价，由经营者依据成本和市场供
求情况自主制定。“药店药价稍
微高一点正常，如果高出太多就
不合理了。”

除了售价普遍高于线上外，实
体药店随意配药、搭售药品或保健
品的现象也备受消费者吐槽。

在湖南工作的辛灵儿前段
时间去药店购买左炔诺孕酮片，
付款前药店工作人员称，为了减
少副作用，最好搭配维生素 C、
维生素B一起服用。听到“副作
用”三个字，辛灵儿打了个激灵，
赶忙下单购买，最后一共支付了
200多元，而左炔诺孕酮片售价
为21元。

对于推销、搭售现象，杜秀
军认为，药店涉嫌违反消费者权
益保护法规定的消费者享有自
主选择商品或者服务的权利，以
及公平交易的权利。消费者可自
行与药店协商，要求退还药品或
降低价格。

为了完成绩效考核
药师开启推销模式

为啥网上的药比实体药店
更“便宜”？

湖南某连锁药店管理人员

刘鑫（化名）告诉记者，首先是运
营成本不同，实体药店为了吸引
更多消费者，一般会选择在人流
量较多的地段，还需要招聘具备
药品知识的工作人员，店铺租金
和人工成本会比较高。而线上售
药并不需要过多成本，只需要店
铺正常运营即可，有时一个人就
可以完成多项工作。

“其次是线上平台竞争严
重。相同的药有很多店铺在卖，
为了吸引顾客，很多店铺都会采
取各种优惠方式，如满减、返利、
新人优惠券等。”

在中国中药协会合理用药
专委会常务副主委康震看来，实
体药店的药品价格高于线上只
是商业操作模式不同，而搭售药
品的行为则是因为“吃不饱”，所
以极力地让消费者多买药品。

在山东从事药师工作 10多
年的张宇对此深有同感。他介绍
说，门店药师的薪资由岗位工
资、绩效工资、销售额提成、单品
提成等构成，药房的绩效考核主
要是销售额、毛利率。“在门店工
作的执业药师给顾客拿药时，首
要考虑的不是哪款药更对症，而
是选择哪款药是任务品种、毛利
率更高，专业性更强的药师则会

兼顾利润和效果。”
“为了养家糊口，很多药师

不得不开启‘卖药模式’。”张宇
说，执业药师和营业员的基本工
资相差不大，大约在每月 3000
元左右，营业员通过售卖利润高
的药品可以获得每月两三千元
的业绩工资，但如果药师仅负责
用药指导，不注重销售，业绩工
资会大大低于营业员。还有一些
药店为了获得更多的利润和毛
利率，甚至“擦边”销售其不具备
资质售卖的处方药物。

在湖南长沙从业的药师林
乐也有苦难言。“以前一种药就
可以解决的问题，现在为了绩效
考核，只好不断地推荐各种药
品。有的公司还要求药师搭配售
药，如果考核不达标，则会要求
药师离职。”林乐说。

“目前，药店的收入主要依
赖于药品的差价买卖，而非药学
服务，这种商业模式导致执业药
师倾向‘卖药模式’，无法成为合
理用药的指导者。”康震说，这种
销售模式破坏了药房本身的医
疗属性和公益特性，过度的商业
行为很可能伤害医保和患者的
利益。

据《法治日报》

药店的药品价格，为啥比网上贵三四倍
一些药师竟成了推销员

陈戌源陈戌源 李铁李铁


