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大学生店长
本报记者 祁晓娟 摄影报道

齐美静是沧州师范学院一名大学生，也是一名创业者。学习之余，她在学校
开了一家手工皮具小店——

“我是理科生中最文艺的。”
齐美静笑着说，大学四年，她在
校内的心本匠手工皮具店除了
做店长，还是这个小店的摄影
师、美术设计、工匠、售货员等。

在大学创业期间，齐美静的
生活过得既充实又快乐，还把自
己的生活费赚够了。“大学还没
毕业，我就拿着自己赚的钱去旅
游，这是让我最自豪的事儿。”齐
美静说。

“熬”成店长

“你上大学就要好好学习，
别不务正业，把学习耽误了。”这
是齐美静的妈妈对她在大学期
间创业的质疑。

齐美静，唐山人，今年上大
四了，是沧州师范学院机械与电
气工程系的学生。

2019 年，齐美静满怀着美
好的憧憬走进了大学的校园。刚
一入学，吸引齐美静的是宿舍楼
下一间售卖手工饰品的小屋子。

从小，齐美静就喜欢做手
工，但是动手做饰品这件事儿她
从没接触过。

走进这个饰品店转了一圈，
齐美静被深深地吸引了。“好想
加入她们。”经过打听，她知道了
这个小店是几个学姐开的。

为了能加入她们，齐美静写
了一份“自荐信”。

“我算是毛遂自荐了。”齐美
静笑着说，在自荐信中，她写出
了自己的优势：喜欢动手、善于
学习、审美不错……

之后，齐美静通过了面试，
成为这个手工饰品店的一员。业
余时间，她就去看店。

“刚开始的时候，我看着学
姐们动手做。”齐美静说，慢慢
地，她会自己动手做小饰品了，
也了解了小店从哪里进货等。

2020年，学姐们先后毕业，
齐美静成为小店的负责人。

齐美静有压力。这个小屋叫
创业小屋，是沧州师范学院给想
要创业创新的大学生免费提供
的场地。

在小屋创业的大学生享受着
免房租、免水电费等优惠政策。但
如果他们的创业项目没有新意或
者小屋长期关着门不正常运营，
学校就会收回小屋的使用权。

“有压力就有动力。”齐美静
说。她开始考虑，怎样让这个小
店火起来？

创业小屋挨着学生的宿舍
楼，在地理位置上有着得天独厚
的优势。每天，学生们上课、下课
都会路过创业小屋。齐美静就和
其他同学一起，把做手工的桌子
摆到小屋的门口。

“慢慢地，大家就知道小屋
里面是干什么的了。”齐美静说，
她也不断提高自己的业务能力。
除了跟学姐学，她还跟着网上的
视频学，一有时间就在小屋里练
习做手工。

“私人订制”

齐美静发现，大学生喜欢有

个性的东西。
于是，小店推出了新的服

务。第一，小店卖成品手工饰品；
第二，小店可以“私人订制”独一
无二的饰品；第三，欢迎同学们
自己来小店动手，她们会提供全
程的指导服务。

为此，她们从网上订购了工
具、原材料等。

“当时，这是不少的一笔投
入，有几千元。”齐美静说，这笔
钱大多是学姐们集资的，她担心
如果赔了怎么办？

当时齐美静上大二，对于她
来说，压力可不小。

“我想了很多办法。”齐美静
加大了小店的宣传，在每个周末
搞起了活动。

“我借来了相机，学习拍
照。”齐美静说，为了拍出好看的
照片，她还请来漂亮的同学吕明
明当模特。

在齐美静拍摄的照片里，漂
亮的模特戴上好看的饰品，引起
了很多同学的关注。她还把制作
饰品的过程发到朋友圈……

每个周末，齐美静都会组织
“姐妹团购”等活动，想尽各种办
法让更多人知道她们的小店。

齐美静最难忘的是自己卖
出的第一个牛皮手工包。

有一天，一位同学走进他们
的小屋，对她说：“我今年就要毕
业了，想买个包。这个包既能留
作纪念，还得实用。”

齐美静和这名学姐进行了充
分的沟通：包的样子、材质还有五
金配件等。两天之后，一个红色
的牛皮背包就做出来了。“我们
小店的宗旨就是充分尊重每一
位顾客的想法。”齐美静说。

拿到包后，学姐非常满意。
在包的内侧，齐美静绣上了学校
的名字。包的样子也是这位学姐

想要的。
“这个包卖了 300元。”齐美

静说，以前她卖得最多的是几十
元的耳环、戒指、钥匙扣等。这个

“大买卖”让齐美静兴奋了好几
天。

从这以后，齐美静开始把工
作重心放在制作手工皮包上。

机会总是留给有准备的人。
从 2020 年开始，因为新冠

疫情，大学校园不能随意出入，
她们的小店“爆火”。

关于“爆火”这件事儿，齐美
静现在说起来就像做梦一样。冷
静下来的她带着一起创业的同
学们多购置了一些原料和工具。

生意最好的时候，小店订单

特别多……让齐美静自豪的是，
小店的营业额破纪录达到一个
月1万元。

“财务自由”

齐美静除了上课，就待在小
店里。

“你看，这里除了工具，还有
我的学习用品。我是边学习边创
业。”齐美静说。

以前，齐美静觉得自己是个
挺害羞、内向的女孩，现在她可
以流畅地跟进店的顾客交流。

“我既当活动策划，又当店

员，还当宣传员……”齐美静说，
她学会了拍好看的照片，研究了
市场营销的知识，尝试了策划活
动……她觉得自己学了很多东
西，更成长了很多。

齐美静还招聘了几名学妹，
成为她的好帮手，她还在班里担
任班干部……

“这个大学，我过得充实而
有意义。”齐美静说，她不仅挣够
了自己的生活费，还可以用自己
赚的钱去旅游，品尝美食……

大学期间，绝大多数大学生
还在向家中伸手要生活费，而齐
美静实现了“财务自由”。这让齐
美静很是自豪。

家中的父母也是特别欣慰。
妈妈也觉得她不是“瞎胡闹”了。

每到爸爸妈妈的生日或者
亲朋好友有喜事的时候，齐美静
总会做一些手工饰品、背包送给
大家。

爸爸收到了齐美静为他做
的一个牛皮钱包的时候，特别高
兴。“这是我收到最有意义的生
日礼物。”爸爸激动地说。

在大四上半学期的时候，齐
美静忙着准备各种考试。“我来
创业小屋的时间越来越少。”齐
美静说，她在积极寻找手工小屋
下一届负责人。

“希望这个小屋能为其他有
梦想的大学生提供创业的舞
台。”齐美静说。

“我的未来不是梦”

现如今，齐美静已经进入大
四下半学期了。

“课程少了，一有时间，我就
待在小屋中。”在齐美静的心中，
对这里，她有着深深的不舍。

临近毕业季，小店的生意不
错。很多人上这里买一些或者自
己动手做一些“独一无二”的礼
物送给同学。

一天，一个宿舍的 6名同学
一起来到小屋，订制了 6 条手
链。

“这几条手链算是她们给自
己的大学生活留个纪念吧。我见
证了她们的友情。”齐美静说，她
经常在做手工的时候，被满满的
幸福感包围。

齐美静说，因为他们制作的
皮包质量好，性价比高，甚至很
多老师也成了顾客。

齐美静想着，既然手工饰
品、皮包有市场，她不如开个直
播，既教大家做，还能卖出一些。

于是，一有时间，她就在网
上开直播。直播的内容也不一
样：有时是介绍商品，有时就展
示一个钱包的制作过程，有时就
和大家聊聊天。

马上面临着毕业，齐美静有
着很多的不舍。

毕业后，她计划在正常工作
的同时，用自己在大学积攒的创
业经验，开一个自己的工作室。

“在大学创业期间，我收获
了太多太多。”齐美静说，很多知
识都是书本上学不到的。

齐美静对于毕业后的生活
充满了向往。对于未来，她信心
满满，她觉得：“我的未来不是
梦，我一定会有一个自己的工作
室。”

齐美静在做皮包齐美静在做皮包

同学们来小店做手工同学们来小店做手工

顾客络绎不绝顾客络绎不绝
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地址：沧县捷地乡政府东行300米
电话：0317-8556789、13831703999

活动期间前50名办理入住，终身享床位费0折（2010元起）！
颐养园是一家“医养结合”型为长者提供医疗、康复、生活照料、心理疏导、文
化娱乐等全方位专业服务的养老机构。
服务对象：自理 失能 失智等长者。

托福颐养园
开年钜惠！


