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29日，河北省人民检察院
对外通报“唐山烧烤店打人事
件”中陈某志等人涉嫌恶势力
组织违法犯罪的审查起诉情
况。检方经审查认为，陈某志等
28名被告人的犯罪事实清楚，
证据确实、充分，依法应当追究
刑事责任，对陈某志等人依法
提起公诉。

6月 10日凌晨，河北省唐
山市路北区某烧烤店发生一起
寻衅滋事、暴力殴打他人案件，
造成恶劣影响，引发社会广泛
关注。案发后河北省委、省政
府、公安部要求迅速查清全案，
依法严惩犯罪。河北省公安厅
组织指挥案件侦办并指定异地
管辖，公安部派出专家组一线
指导督导，唐山、廊坊等地公安
机关全力开展工作。

骚扰遭拒
动手打人

检方通报称，8月11日，陈
某志等涉嫌恶势力组织违法犯
罪案件由河北省廊坊市公安局
广阳分局侦查终结，移送廊坊
市广阳区人民检察院审查起
诉。近日，廊坊市广阳区人民检
察院依法向廊坊市广阳区人民
法院提起公诉。

检察机关经依法审查查
明，2022年 6月 10日 2时 40分
许，陈某志、马某齐、刘某 1、陈
某亮、李某 1、沈某俊、李某瑞
及刘某 2、姜某萍（二人作不起
诉处理）在唐山市路北区某烧
烤店吃饭时，陈某志对正在店
内与同事李某、远某、刘某某用
餐的王某某进行骚扰，遭到王
某某的拒绝和斥责后，陈某志
遂殴打王某某，王某某与李某
对其进行反抗，后陈某志、马某
齐、刘某 1、陈某亮、李某 1、沈

某俊分别在烧烤店内、店外便
道上、店旁小胡同内，共同对被
害人王某某、李某、远某、刘某
某持椅子、酒瓶击打或拳打脚
踢。

案发后，4名被害人由 120
救护车送医，其中，李某、远某
经医院检查无须留院治疗后自
行离开；王某某、刘某某在普通
病房住院接受治疗，于7月1日
出院。经法医鉴定，被害人王某
某、刘某某构成轻伤二级，李
某、远某构成轻微伤。

同时，经公安机关询问被
害人、讯问犯罪嫌疑人，并综合
现场勘查、调查取证，认定网传
4名被害人在小胡同内遭性侵
害、从楼上被扔下、被汽车碾压
等均为虚假信息。

为非作恶
被提起公诉

另经公安机关依法深入侦
查，检察机关审查查明，2012年
以来，陈某志等长期纠集在一起，
在唐山市等地涉嫌以暴力、威胁
等手段，实施非法拘禁、聚众斗
殴、故意伤害、开设赌场、抢劫、掩
饰、隐瞒犯罪所得、帮助信息网络
犯罪活动、寻衅滋事等刑事犯罪
11起，实施寻衅滋事、故意伤害
等行政违法4起，逐渐形成了以
陈某志为纠集者的恶势力组织。
该恶势力组织为非作恶，欺压百
姓，破坏当地经济、社会生活秩
序，造成恶劣的社会影响。

廊坊市广阳区人民检察院
经审查认为，陈某志等28名被告
人的犯罪事实清楚，证据确实、充
分，依法应当追究刑事责任，根据

《中华人民共和国刑事诉讼法》第
一百七十六条之规定，对陈某志
等人依法提起公诉。

据新华社

“唐山烧烤店打人事件”最新进展：

陈某志等人
被依法提起公诉

最近几天，“珠海格力电器
停止向河北格力发货”的消息在
网络上引起热议。

众所周知，格力是国内空调
的大品牌，拥有众多消费者，这
则厂家和经销商闹矛盾的消息
对河北市场有什么样的影响呢？
记者对石家庄空调市场进行了
探访。

河北总经销商宣布
“不做格力”

据媒体报道，格力电器在河
北的总经销商河北新兴格力电
器销售有限公司于 8月 18日下
发通知，称珠海格力电器8月16
日突然对河北格力停止发货，要
求已投款的经销商尽快做计划
并提货。8月 20日，河北新兴格
力电器销售有限公司董事长徐
自发在石家庄一家大型酒店宴
请全省经销商，在宴会上，徐自
发宣布退出格力的经营。此消息
迅速成为热门话题，网友对这则
厂家和经销商闹“分手”的消息
议论纷纷。

记者从格力的多位经销商
处确认，上述媒体报道情况确定
属实。一位从事格力空调销售多
年的经销商向记者透露，他参加
了 8月 20日在河北某五星级宾
馆举办的“风雨同舟 24 周年答
谢晚宴”，“参会人员有二三百
人，宴会规格很高，按名字入座，
喝的酒是 15 年的茅台，并且每
桌发放 10 万元现金，平均下来
就是给到场的经销商每人发了1
万元。”这位经销商透露，河北新
兴格力董事长徐自发在答谢晚
宴中还宣布，“以后不做格力了，
也同样希望大家支持飞利浦”。

“徐总同时也表示，河北各位经
销商的货款、返利、安装费都会
一一兑现，感谢大家二十多年的
支持。”

这位经销商表示，近日格力
珠海总部已派出多人到河北市
场进行考察，不排除要在河北筹
备成立新销售公司的可能。

渠道变革
导致矛盾激化

合作了二十多年的厂家和
经销商突然闹掰了，这事迅速

在网上引起热议，网友们纷纷
发表意见的同时，也在探寻，事
件背后到底有什么深层次的原
因？

有业内人士分析认为，主要
原因应该是格力电器渠道变革
引起的。近年来，渠道改革被格
力电器视为头等大事，董明珠店
等线上渠道销售纷纷加大力度，
这让线下经销商的利润很是“受
伤”。在此背景下，“河北格力”开
始经销飞利浦空调。这些深深刺
痛了珠海格力的神经。在停止

“河北格力”供货前，“格力”要求
经销商必须“二选一”，代理格力
空调就不能代理飞利浦空调。由
此，“珠海格力”与“河北格力”的
矛盾进一步激化。

对此分析，一位格力的经
销商表示赞同，”线上销售确实
侵占了线下的市场，经销商们
的利益受损，肯定都是有意见
的。“这位经销商说，但销售渠
道改革确实是大势所趋，其实
需要探寻一条能让大家实现共
赢的道路。

多家门店格力与飞利浦
紧挨在一起

近日，记者对石家庄街头部
分格力空调专卖店和一些大卖
场的格力空调专柜进行了探访，
发现截至目前，这些地方的格力
空调都在正常销售。

在裕华路与城角街附近，一
家格力空调专卖店的门头牌匾
上赫然有“格力”和“飞利浦”两
个品牌的标识。这似乎印证了网
传消息中“河北格力同时代理销
售飞利浦空调”的说法。进入店
内，记者注意到，格力空调与飞
利浦空调分布在左右两侧。格力
空调的促销员表示，目前店内空
调销售一切正常，因为是空调销
售淡季，来店里的顾客以装修房
屋买空调的居多。

在益友百货的北国电器卖
场内，格力空调专柜也与飞利
浦空调紧挨在一起。促销员热
情地向顾客介绍空调款式和价
格，这位促销员表示，目前空调
销售并没有受到网传消息的影
响。“格力这么大的品牌，相信
厂家和经销商会妥善处置的，
消费者就放心买，肯定不会有
问题的。”

事件发生后，诸多消费者

表示担心格力空调的售后问
题。“他们厂家和经销商打架，
不能让我们消费者受伤啊。”一
位消费者表示。记者也就此问
题进行了采访了解，记者拨打
了石家庄的格力售后电话，工
作人员表示，报修后 24 小时内
会有师傅与消费者联系，预约
上门时间。格力电器 400售后热
线的工作人员也表示，目前售
后一切正常，报修后师傅会上
门维修。

采访中，促销员们表现得都
很淡定。“格力不会放弃河北市
场，未来不管谁在河北经销格力
空调都需要促销员，我不担心失
业。”一位促销员表示。

“格力”排查河北门店
要求执行“二选一”

“之前格力电器关于让经
销商在格力和飞利浦之间二选
一的要求，今天开始实际执行
了。”一位格力空调的经销商告
诉记者，珠海格力电器总部已
派人在河北对格力的所有门店
进行排查，要求经销商必须在
格力与飞利浦之间二选一，如
果两个品牌的展台在一起，必
须拆除其中一方的展台，如果
不拆，格力今后将停止与其合
作。

“排查从石家庄开始，已经
有人到达河北省的其他市。听
说一周前有位经销商刚做了十
几米的飞利浦展台，现在也被
要求拆除。”另一位知情人表
示。

此外，事件发生后，在格力
的销售上引起了更多连锁反应。

“现在我一天能接到几十个电
话，都在询问这个情况，真是让
人很无奈。”一位经销商表示，目
前接到的电话主要有两类，一个
是竞品同行，问有没有意向转做
其他的品牌；另外就是一些线上
渠道的电商来谈合作。“目前这
些我都不考虑。未来还是希望可
以和‘珠海格力’对接，保证格力
空调渠道的正规性。”

“珠海总部停止向河北经销
商供货，这事确实很突然，商场
纷争变化莫测，希望格力空调在
河北的销售不要受太多影响。”
这位经销商说。

据《燕赵都市报》

格力空调厂家
与河北经销商闹“分手”？
总部派人排查河北门店
要求经销商必须在格力与飞利浦之间二选一

记者 29 日从中科院处获
悉，于 7月 24日跟随中国空间
站问天实验舱进入太空的实验
样品拟南芥种子和水稻种子目
前已成功萌发。

拟南芥幼苗已长出叶子，
高杆水稻幼苗已长至 30厘米
左右高，矮杆水稻也有 5厘米
至6厘米高，生长状态良好。

7月 28日，载有实验样品

拟南芥种子和水稻种子的实验
单元，由航天员安装至问天实
验舱的生命生态通用实验模块
中，并于7月29日启动实验。

本次空间实验样品拟南芥
和水稻是两种模式植物。本次
实验的目标是完成拟南芥和水
稻在空间站从种子到种子全生
命周期的培养研究。

据《环球时报》

中国空间站问天实验舱内

“太空水稻”30厘米高了

““太空拟南芥太空拟南芥”” ““太空水稻太空水稻””

在石家庄的一家卖场在石家庄的一家卖场，，格力与飞利浦两个品牌的空调紧挨在格力与飞利浦两个品牌的空调紧挨在一起销售一起销售。。


