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“闭着眼都能赚钱”的日子结束了
本报记者 张 丹 摄影报道

宋俊来在沧州开设的房产中介门店，一度从1个扩张到3个，如今又从3个变回
了1个。他说，很多同行已经转行卖酒或送外卖了——

又有房子降价了。
9月13日一早，宋俊来在刷

同行发布的小视频时，看到了这
个消息。

宋俊来不知道该怎样形容
自己的心情。作为普通老百姓，
他愿意房子价格降得低一些，但
作为房产中介人员，这多多少少
会影响到他的生意。

宋俊来是沧州市顾家房产
的负责人。

从 2012 年进入这个行业，
到今年正好是宋俊来做房产中
介的第10个年头。

这几年他经历了房价暴涨
的市场火热，也经历着如今的一
套房挂几个月无人问津的现实。

入行

宋俊来进入房产中介行业，
纯属偶然。

2012 年，机械工程专业毕
业的他，刚刚23岁。

作为一个男孩子，虽然刚毕
业，但他依然面临着要买房、结
婚的问题。

那几个月里，宋俊来只要一
有空，就去看沧州各个楼盘和二
手房。

转了几个月下来，他最终决
定买一套位于市中心的二手房。

宋俊来记得特别清楚，当时
那套房最终成交价是 30万元。
因为资金有限，他选择了按揭贷
款，每月还款1300元。

宋俊来当时是我市一家饮
料 公 司 的 销 售 员 ，每 月 工 资
2000多元，还完贷款，每个月剩
下的钱不到1500元。

他当时就在琢磨，现在没结
婚、不用养孩子，自己还能凑合
着过，等以后结了婚，剩下这点
儿钱，如何养家？

这么想着，宋俊来想到了当
时带他看房子的中介人员，他的
房子成交后，按照成交额，那位中
介人员能拿到几千元的中介费。

宋俊来觉得这钱太好挣了，
他还听中介人员说，只要个人努
力，年薪达到 10万多元不是问
题，关键是卖得越多挣得越多，
上不封顶。

考虑了两天，宋俊来决定改
行卖二手房。

当时沧州的街头，还不像现
在有这么多房产中介门店。宋俊
来说，他也是找了几天，才选定
了一家中介机构。

那段时间的房地产市场比
较稳定，宋俊来作为一个中介

“小白”，每个月基本上能卖出一
套到两套房。

虽然也有一个月卖不出一
套房的时候，但总体收入比他原
来上班时的收入高多了。

闭着眼都能赚钱

2015 年初，宋俊来结婚后
离开了房产中介行业。当时考虑
到长远发展，他想试试别的行
业。

可能是在这一行待习惯了，
不到一年时间，宋俊来又重新回
到了这一行业。

宋俊来回想起当初笑着说，
没想到回来后，他就赶上了房地
产市场的“大牛市”。

宋俊来说，当时有种幸福来
得太突然的感觉。

他见识到了房地产市场的
火爆：在一个新楼开盘现场，两
家人因为争一套房子打起来；有
一家公司卖房，竟需要“验资”，
只有你银行的流水达到几十万
元，才有资格买房。

二手房市场也是一派“有女
不愁嫁”的景象。

宋俊来说，那会儿妥妥的是
“卖方”市场。

宋俊来曾带着一位客户去看
房，到了现场，才发现需要排队，

“第一个中介人员带着顾客看房，

他们看完后才能轮到第二个中介
人员带着自己的客户看……”

看完一套房，假如说客户想
回去考虑考虑，那基本上等待他
的只有 3个结果：房主不卖了、
房子涨价了、房子已经卖出去
了。

赶上了这样的市场，宋俊来
已经不满足只做一个房产中介
人员了，他想在这个市场上分更
大一杯羹。

他和一位同行朋友开了自
己的房产中介机构，取名叫顾家
房产。

仅仅一年的时间，他们的中
介门店从一家店发展到了 3家
店，店员也从当初的四五名增加
到30多名。

宋俊来说，那两年，市场红
火得“闭着眼都能挣钱”。

他坦言，趁着那段行情，他
们也倒卖过房子，“这个月买的
房子，等到下个月稳稳地卖出
去，立马能赚5万元”。

很多的房产中介人员，在那
段时间经历了“单车变摩托、摩
托变路虎”的巨大转变。

宋俊来说，那一年多的时间
里，他店里的店员也基本上买了
房、买了车，“虽然这里边可能有家
人的帮助，但大家确实挣钱了”。

同行纷纷改行

转折发生在“房住不炒”之

后。
2017 年下半年，宋俊来隐

约感到房子不再像原来那么好
卖了，增长势头也没有之前那么
明显了。

到了 2019 年，生意明显不
景气，宋俊来关了一家门店。

随之而来的 2020 年，受疫
情影响，房地产市场开始出现回
落，“这是老百姓都能感受到的
回落”。

为了降低成本，这一年，宋
俊来又关了一家门店，恢复到
最初的一家门店，店里的店员
也从当初的 30 多人减少到 10
多人。

宋俊来说，据他了解，沧
州市场上房产中介人员在最
近一年内减少了将近三分之
一。

宋俊来说，能够反映房地产
市场变化的还有一个地方，那就
是房产交易大厅。

2016 年的时候，为了办理
业务，宋俊来和同事有时要早上
5点多就起床，到房产交易大厅
排队、拿号。

今年 9月 7日，宋俊来又到
房产交易大厅帮顾客办理过户
业务。整个大厅里除了他，只有
一个人在办业务。

看着这巨大的转变，宋俊来
心中也充满了感慨，为此他还专
门拍了视频。

宋俊来说，曾经一起卖房子
的同行，有的转行卖起了保险，
也有人干脆啥也不干了。前一段
时间，他听说曾经的同行朋友转
行送起了外卖，甚至做起了啤酒
销售。

他说，有些人把钱砸到房子
上，希望能大赚一笔，但没想到，
后来房子砸在手里，贷款都要还
不上了。

也许更有机会

对于目前房地产市场的回
落，宋俊来说，他觉得这是大
势所趋，毕竟“房住不炒”才是
目的。

宋 俊 杰 注 意 到 ，前 段 时
间，“个人自主挂牌房源”功能
正式在杭州市二手房交易监
管服务平台上线。这对于房产
中介行业来说，可谓是很大的
冲击。以后的日子，可能会更
艰难。

宋俊来比较乐观：“从二手
房买卖的服务需求来看，中介
人员不可能被完全代替，但市
场会越来越专业、规范，这是肯
定的。”

“这个过程中，淘汰一些
人，留下来的肯定是肯干、讲诚
信、业务能力强的人。比如说，
像我们这种取得了房产经纪人
员资格证的人，也许更有用武
之地，更有机会。”宋俊来笑着
说。

在“房住不炒”的政策规范
下，房地产市场正在向着理性
的方向发展。“这个市场，也许
再也不会有一夜暴富、闭着眼
赚钱的日子了……”宋俊来表
示，这样的态势才是房产中介
人员的新常态。

宋俊来拍短视频吸引粉丝宋俊来拍短视频吸引粉丝
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吉铺
转让

因店主有其它生意无暇管理，现将一营业中火锅饭
店带技术和房租整体转让，上下两层共600平方米左右，
豪华装修，有稳定客源，接手即可盈利，详情面谈。
地址：明月洲东区东门南北大街光大银行旁边电话：13303170770


