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“特级蚂蚱”养成记
本报记者 田真 本报通讯员 张帅

●为了让蚂蚱吃得健康，黄骅农民邓金峰和妻子承包了10亩地，自己种黑麦草和玉米；
●为了让蚂蚱吃得尽兴，他们定好时间，一天喂食四次——

6月13日早上4点
多，邓金峰和妻子刘青
就开上六轮农用车去地
里割玉米苗。两个人配
合默契，不到两个小时，
就割够了蚂蚱们一天的
口粮。每天去地里给蚂
蚱割草料，成了两个人
雷打不动的“工作”。

家住黄骅市柳林
庄村的邓金峰夫妇养
蚂蚱已近 7 个年头，养
出来的蚂蚱又大又肥，
被客户们称为“特级蚂
蚱”。

初次养蚂蚱
损失了一半多

邓金峰之前跟妻子刘青经营着一家
饭店，他们发现食客们对油炸蚂蚱这道菜
非常喜欢。看到了其中的商机，他萌生了
人工养殖蚂蚱的想法。

2014年 3月，邓金峰在地里搭起 5个
大棚，并从孟村的养殖户手里买来了3公
斤蚂蚱卵，养起了蚂蚱。

“没过多久，原本活蹦乱跳的蚂蚱成
片成片地死，很快，三个大棚的蚂蚱都死
光了。”干劲十足的邓金峰望着一片狼藉
的大棚，既心疼又绝望。

蚂蚱为啥全军覆没呢？邓金峰火急火
燎地去询问有经验的养殖户。“问题出在
蚂蚱吃的麦麸上。普通麦麸会有部分药物
残留，蚂蚱吃了这些麦麸，出现药物中毒
从而造成大面积死亡。”

搞清状况后，邓金峰在蚂蚱的饮食上更
加用心，专门去面粉厂买经过提纯的麦麸。

邓金峰告诉记者，蚂蚱不抗药，得处

处小心，稍有不慎就会出状况。“有一次，
我把油漆桶随手放在大棚旁边，结果发现
挨着近一些的蚂蚱死了。原来，油漆的刺
鼻气味也让它们吃不消。”

自己种草料
让蚂蚱吃得健康

邓金峰养蚂蚱，可谓频频“中招”，虽
然病亡没有第一次那么惨重，但是时有发
生。究其原因是他们经常去地里割新鲜的
尖叶芦草给蚂蚱喂食，有些打回来的草挨
着别人家的地边儿，被喷洒了农药。

“一旦蚂蚱吃了沾有农药的草，十来
分钟就倒地，根本没有任何补救办法。”直
到现在回想起来，邓金峰仍觉得后怕。

为了避免草料被农药污染，他和妻子
只能到河边、深沟等少有人去的地方打
草。“每次喂食的时候总是提心吊胆的，先
拿小范围的蚂蚱做试验，确认没有问题
了，才敢放心喂。”

后来，夫妻俩一商量，干脆自己给蚂
蚱种草料。一般情况下，养蚂蚱从每年 3

月中旬开始，持续到 10月中旬，总共分 4
茬。

为了让蚂蚱吃得健康安全，邓金峰可
没少下本儿。他承包了近10亩的土地，专
门用来种黑麦草和玉米。3月份种玉米，
收秋后种黑麦草，以保证蚂蚱在每个阶段
都能吃到新鲜的黑麦草、玉米秸秆。

自家种出的草料不打农药、无污染，
蚂蚱的喂食从此没了后顾之忧。

制订时间表
一天喂四餐

蚂蚱大棚高约2米，跟普通蔬菜大棚
稍有不同的是，全部采用透气的纱网和塑
料膜，入口处还装有拉链，看上去像是个
巨型白色蚊帐。走进大棚，密密麻麻的蚂
蚱“铺”了一地，或爬或跳，有数万只之多。

像这样的蚂蚱大棚，邓金峰夫妻俩共
管理着20个。说到蚂蚱的生长周期，邓金
峰说除了头一茬需要 50天左右，其余的
三茬只需30多天就可以出棚。

刘青告诉记者，要想蚂蚱长势好、产

量高，合理喂食是关键。
几年摸索下来，夫妻俩积累了经验，根

据蚂蚱的生长习性制订出最佳喂食时间：
每天早上7点至8点之间喂食第一餐；10点
左右喂食第二餐；下午2点到3点之间喂食
第三餐；最后一餐则在下午5点左右。

制订好喂食时间表，就得严格执行。
为此，夫妻俩把家安在了紧挨着蚂蚱大棚
的简陋房子里，成天跟蚂蚱一起生活。虽
说每隔2小时喂食一回，但是一个人喂食
完这20个大棚就得一个小时。一到夏天，
棚内温度高达 50℃，人走进去简直就是

“蒸桑拿”。
除了喂食时间，喂食量也有讲究。蚂

蚱只吃新鲜的草料，草料放多了很容易蔫，
导致浪费；放少了，蚂蚱不够吃，相互争斗，
会造成产量下降。成虫蚂蚱进食量最大，这
20个大棚一天下来就得1000多公斤草料。

“其实也没有什么窍门，主要是吃得
了苦、足够细心，每天坚持下来就能养好
蚂蚱。”刘青说，每当看到蚂蚱“羽化”（也
就是长出翅膀）之后，一只只趴在纱网上，
透亮的翅膀一张一合，就觉得自己的辛苦
没有白费。

蚂蚱不愁卖
效益翻几番

蚂蚱，曾经是让人倍感头疼的害虫，
如今因营养价值丰富、蛋白质含量高，成
为餐桌上的美味佳肴。

邓金峰夫妇养殖的蚂蚱品种好、个头
大，一上市就成了抢手货，供不应求。“距
离蚂蚱出棚 10天左右，我只要把消息发
到朋友圈，这一茬很快就都预订完了。”
邓金峰说，还有些本地人开车上门来买蚂
蚱，一次至少带走四五十斤。有时候，客户
买不到，还会埋怨他们养的蚂蚱太少。

采访当天，邓金峰告诉记者，棚内养
的是今年的第二茬蚂蚱，还有大概 20天
就会出棚，已经有山东聊城的经销商打招
呼要收购。

邓 金 峰 笑 着 给 记 者 算 了 笔 经 济
账：“8亩地如果种粮食的话，一年毛收入
在 10000元左右。如果养蚂蚱，能搭建 20
个棚，一年出四茬，一茬蚂蚱能出 3600斤
以上，每斤蚂蚱的批发价在16元左右，一
年的毛收入就是 23万元，刨去租地的成
本，其经济效益是种庄稼的十几倍。”
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承揽各类新旧楼房、平房、车间、厂房、
彩钢顶等防水维修堵漏工程（可开发票）。
电话：0317-3500768 13303172198

专 业
防水烫油

在肃宁建行，有一个操着肃宁
口音的山西人，他叫温曜宇，今年
32岁，中共党员，2014年4月入行，
现任肃宁支行副行长。

虽然年轻，温曜宇却有着超强
的业务能力和出色的工作业绩。
2013 年 7 月大学毕业后，温曜宇通
过考试进入建行工作，被分配到了
肃宁支行。从大都市来到小县城，
温曜宇踏实工作，从柜员、产品销售
经理、大堂经理、对公客户经理、客

户部主任、挂职副行长一路走来。
时间改变的是他的阅历，不变的是
他从入行就写下的誓言：立志发挥
自己的能力，做一名优秀的建行人。

2020年，在抗疫战役中，每个建
行人肩负使命与担当，助力国家疫
情防控和复工复产。疫情最严重的
2月份，温曜宇得知当地某大型企业
被列入省级疫情物资重点保障企
业，但因订单巨大面临资金短缺的
困难。他一边和分行领导汇报，一
边想办法去企业实地调查、收集材
料。平时去一趟该企业就需要1个
多小时，疫情期间人员出入更是受
到严格管控。温曜宇克服困难，连
续一周往返于单位和该企业之间，

以至于很多卡口工作人员都认识他
是“建行小温”了。功夫不负有心人，
在他和团队的努力下，该企业7000
万元流动资金贷款顺利获批，从受
理到批复仅用半个月时间。该公司
负责人握着小温的手激动地说，“万
万没想到建行手续如此简单、效率
如此快，刷新了我对建行的认知。
感谢温曜宇，感谢建行”。该笔贷款
的投放大大提高了建行在当地的影
响力，获得了当地政府的高度赞扬。

这是温曜宇日常工作的一个缩
影。他常说业务是跑出来的，因此，他
一直奋战在对公业务的最前线，亲力亲
为，提高获客能力。同时，不管寒冬酷
暑，温曜宇走村串巷，上门营销集体经

济组织开户和涉农贷款营销。
做优秀建行人，六个字的誓言，

简单又不易，温曜宇真的做到了，为
此他对家庭亏欠太多。

“我最对不住的是我的妻儿父
母，他们为了我，为了这个家付出太
多”。因为工作忙，孩子出生后，温
曜宇的父母就不远千里从山西老家
来到河北肃宁，一心一意帮他照顾
孩子和家庭，让他没有后顾之忧。
由于工作原因，每天孩子还没醒，他
就上班了，下班后孩子已经入睡。

很多小两口周六日出去旅游、购物，
可温曜宇周末加班是家常便饭，很
少陪伴妻儿。

辛勤地付出总会有丰厚的回
报。在支行班子的坚强领导和全
体员工的辛勤付出下，肃宁支行各
项对公业务蒸蒸日上。截至 2020
年末，对公存款、对公贷款、债券承
接率、乡村振兴、结算业务、国际业
务等等指标均位居系统和同业前
列。

凭着对建设银行的忠诚和对职
业的崇尚与热爱，他以热情而真诚的
服务换来了客户日益增长的忠诚度
和美誉度。用点点滴滴的真情绘成
了一幅日益丰富的多种客户资源画
卷。在这片为之付出汗水、真情的银
行市场中，他奔波着、奉献着……

舍小家为大家 做优秀建行人
——记建行肃宁支行副行长温曜宇
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