
“这款面膜原价 118 元 1 盒，现在
‘6·18’做促销，99元4盒。”12日，在沧州
一家超市的美妆区，市民周菲菲听完店
员的介绍，一次买了8盒。她告诉记者，平
时这款面膜最大的优惠力度是买一赠
一，这次的确够便宜。

一年一度的“6·18”又来了。发端于
线上的“6·18”大促，早已不只是电商的
节日。经过多年培育后，“6·18”也成为众
多线下商家的年中最大商机。记者走访
了解到，商场凭借“直播+小程序+社群+
门店”的组合，线下引流，融入这场购物
狂欢。

实体商场纷纷出招
与电商“隔空对战”

今年天猫、京东等电商平台自5月24
日开启“6·18”预售，相比往年提前了，活
动持续近 1个月，堪称“史上最长 6·18”。
而市区不少实体商家的促销也已抢先开
跑。

“这次活动，我们借鉴天猫‘双11’的
预售思路，对会员进行提前邀约，充分预
热。活动中大力度折扣再叠加商场双倍
积分，给预售形成了很大的广告效应。”
上周末，华北商厦副总经理胡玉华一边
查看“6·18”卖场的布置一边说。

胡玉华告诉记者，去年“6·18”，商厦
加大促销力度，当天销售额达 600万元。
尝到电商节带来的甜头，今年的“6·18”
活动从 5月底就开始筹备，“预售从 15日
开始，18日当天的促销力度仅次于两个
月后的店庆”。

记者走访发现，我市多家商场已加
入“6·18”年中大促阵营，“6·18”吊旗、活
动展架以及专门的折扣标签随处可见。

沧州盐百购物广场有限公司总经理
黄金玲介绍，商场从 6 月初就陆续推出
了“6·18”促销活动。“6月 14日至 20日，
短短 7天内有端午节、‘6·18’年中大促、
父亲节三个黄金销售日，为此我们专门
推出了‘6 月购物节活动’。全 品 类 促
销，部分新款服饰低至 5 折，还有满减
活动以及赠品，超市超低价秒杀，都是
为了迎战‘6·18’。”

“与以往相比，线下‘6·18’促销活动
‘折腾’得越来越早了，优惠力度也比以
前大了。”市民陈晨说，端午假期，她去商
场购物，发现很多商家都推出了“6·18”

促销活动，“有的促销活动已持续 1个星
期了，我买的一款化妆品比线上旗舰店
的折扣还要低一些”。

商场打起“组合拳”
吸引消费者进店“打卡”

利用微信作为营销工具，已是当今
线下实体店的标配。“直播+小程序+社
群+门店”的组合，为线下门店引来流
量。

胡玉华说：“我们通过多渠道宣传，
利用微信公众号、企业微信群、抖音等平
台把活动消息精准地推送给每位会员，
有的工作人员微信群里最多有1000多名
会员，可实现高转化率。”

前几天，华北商厦某女装品牌专柜
的一名店员利用企业微信，向顾客一对
一推送店内新品，一单就卖出 8件衣服。
这样的“战绩”，让同事们津津乐道。

原来，临近“6·18”，该店员经常在朋
友圈发些促销活动。一位老顾客给她留
言：有新款给我发图片，我想等“6·18”有

优惠活动时买几件。店内上新后，她根据
顾客的肤色和喜好，为其搭配了 10余套
衣服，拍成图片通过微信发送后，还把店
员试穿的视频传过去。顾客看完后，直接
预订了8件，还告诉她：“18号当天我去拿
衣服，顺便带闺蜜再看看。”

该店员说：“通过微信，顾客可以第
一时间了解商品动态，吸引他们来店‘打
卡’。”

“‘6·18’年中大促，准备开抢！基地
直采甜瓜，原价每斤 3.99元，接龙价 4斤
10元，只限群内接龙下单……”11日，沧
州盐百购物广场超市经理李国强将一款
超市单品特价促销信息发到 500人的社
区群，不到 20分钟，已有 20多个顾客接
龙，而这种社区群，李国强拥有3个。

“6·18”大促期间，李国强在群里推
送的信息由原来的每天两条增至 5 条。

“微信团购的最大优势就是能让实体店
实现线上线下互通，有效形成顾客的裂
变。”

“目前，‘盐百’建立的这类社区群在
沧州市区达到80个，由各楼层经理分管，
销售情况非常不错。除了群内接龙，公众
号推送‘6·18’年中大促开抢预告、在微
信小程序里组织三人拼团、6月18日当天

各专区全品类直播，以超低价折扣来吸
引消费者，实现流量转化。”黄金玲告诉
记者。

体验式购物
实体店的“杀手锏”

对于“6·18”期间线上与线下的促
销，购物达人陈彤有自己的一套消费选
择标准。“电商平台的年中大促的确吸引
人，我也会囤一些日用品，但护肤品我更
倾向于在实体店购买。”陈彤解释说，在
线下买护肤品，除了品质有保证外，最重
要的是门店可以免费为顾客做美容，服
务贴心，体验感更强。

华北商厦某女装品牌专柜的店员坦
言，顾客能一次买 8件衣服，除了商品打
折外，促销员根据顾客的喜好、职业特
点，为其搭配多款用于不同场合的服装，
并通过发送视频让其感受到一对一的服
务，“这也是线上无法比拟的”。

“电商平台做限时秒杀，实体店同样
可以做到。而且相比于线上，实体店产品
更可观、体验更佳，活动效果更加显著。”
黄金玲说。

业内人士表示，线下实体店很难完
全做到和线上优惠一致，毕竟线上线下
成本不同。相比线上，线下最大的优势在
于顾客拥有更丰富的购物体验，商家与
消费者互动性更强。

在线上，消费者只能通过图片了解
商品，这与实际可能有差异，而线下商品
看得见、摸得着，并且店员还可以为消费
者提供个性化的服务。商场的购物环境
还可以为消费者提供娱乐休闲空间，有
利于增强客户粘性。

业内人士认为，线下实体店还应注
重体验的升级，以此招揽注重品质、有消
费 实 力 的 客 群 。另
外，针对有网购
习惯的年轻
客群，线下
实体店也
要 着 重
线 上 渠
道 的 打
造 ，通 过
潮品直播
吸 引 年 轻
人。
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实体商家迎战“6·18”
本报记者 李昕也

电商界的两大“人造节日”之一“6·18”就要到了。面对线上平台的火爆
促销，线下商场又有哪些动作呢——
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男，1989年出生，汉族，身高175厘米。研究生学历，在北
京金融部门工作，北京市户口，原籍沧州市。欲结交在北京工
作的沧州籍、本科或相当学历的女孩。电话：13102401669
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上上海浦东发展银行沧州分海浦东发展银行沧州分
行于行于20122012年年55月正式挂牌营业月正式挂牌营业，，
成立成立99年来在社会各界的关心支年来在社会各界的关心支
持下持下，，植根沧州大地植根沧州大地，，保持了快保持了快
速速、、全面全面、、可持续发展的良好局可持续发展的良好局
面面，，并创造了骄人的市场业绩并创造了骄人的市场业绩。。

因因业务和机构发展需要业务和机构发展需要，，我我
行现对以下岗位面向社会公开招行现对以下岗位面向社会公开招
聘客户经理聘客户经理、、社区银行综合营销社区银行综合营销
岗岗（（派遣派遣）、）、综合柜员若干名综合柜员若干名。。

一一、、招聘岗位及具体要求招聘岗位及具体要求
（（一一））客户经理客户经理
岗位职责岗位职责：：主要负责客户主要负责客户

拓展拓展、、市场开拓与营销推进市场开拓与营销推进，，制

定满足客户需求的金融服务方
案，拓展各类资产、负债和中间
业务产品，完成各项营销任务，
防范风险、合规经营等。

应聘条件应聘条件：：3535 周岁以下周岁以下；；全全
日制本科及以上学历日制本科及以上学历；；33年以上年以上
银行营销工作经验银行营销工作经验；；熟悉银行熟悉银行
信贷相关知识和金融产品信贷相关知识和金融产品；；具具
有较强的市场拓展有较强的市场拓展、、人际交往人际交往
和沟通协调能力和沟通协调能力；；客户资源丰客户资源丰
富富，，业绩优秀业绩优秀。。

（（二二））社区银行综合营销岗社区银行综合营销岗
（（派遣派遣））

岗位职责：主要负责个人客

户及小企业客户的拓展和维护，加
载金融产品，培养提升优质客户、
贵宾客户、私行客户；完成各项营
销任务；防范风险、合规经营等。

应聘条件：35 周岁以下；全
日制本科及以上学历；具有较
强的市场拓展、人际交往和沟
通协调能力；客户资源丰富。

（三）综合柜员
岗位职责：负责完成本外币

公司、零售业务的会计核算操作，
有效控制风险，提高核算质量；负
责协助维护客户关系，了解客户
需求，完成各项行内工作任务等。

应聘条件：30 周岁以下；
全日制本科及以上学历；2 年
以上银行相关业务工作经验；
掌握现金管理、支付结算、反
洗钱等监管政策；岗位相关的
业务技能熟练；人品正派、形
象良好、责任心强，具有较强
的服务意识和沟通表达能力。

二、报名及联系方式
（一）有意者请登录浦发银

行官方网站：www.spdb.com.cn，
点击“今日浦发”中的“浦发招聘”
栏，下载并填写《应聘报名表》（有
工作经验人士），报名表右上方插

入电子版一寸照片，将填好的应
聘 报 名 表 发 送电子邮件至：
sjzfhczfhbgs@spdb.com.cn。
邮件及附件应聘报名表的主题均
为：“（姓名）+应聘XXX岗”
报名截止时间2021年6月30日
联系电话：0317-7885903

（二）本行将对上述个人资
料做好保密工作，对未被录用
者的资料将
作为备选人
才 资 料 保
存 ，恕 不 退
还。

上海浦东发展银行股份有限公司沧州分行招聘

沧州晚报广告部地址：解放西路传媒大厦17楼

上上海浦东发展银行沧州分海浦东发展银行沧州分
行于行于20122012年年55月正式挂牌营业月正式挂牌营业，，
成立成立99年来在社会各界的关心支年来在社会各界的关心支
持下持下，，植根沧州大地植根沧州大地，，保持了快保持了快
速速、、全面全面、、可持续发展的良好局可持续发展的良好局
面面，，并创造了骄人的市场业绩并创造了骄人的市场业绩。。

因因业务和机构发展需要业务和机构发展需要，，我我
行现对以下岗位面向社会公开招行现对以下岗位面向社会公开招
聘客户经理聘客户经理、、社区银行综合营销社区银行综合营销
岗岗（（派遣派遣）、）、综合柜员若干名综合柜员若干名。。

一一、、招聘岗位及具体要求招聘岗位及具体要求
（（一一））客户经理客户经理
岗位职责岗位职责：：主要负责客户主要负责客户

拓展拓展、、市场开拓与营销推进市场开拓与营销推进，，制

定满足客户需求的金融服务方
案，拓展各类资产、负债和中间
业务产品，完成各项营销任务，
防范风险、合规经营等。

应聘条件应聘条件：：3535 周岁以下周岁以下；；全全
日制本科及以上学历日制本科及以上学历；；33年以上年以上
银行营销工作经验银行营销工作经验；；熟悉银行熟悉银行
信贷相关知识和金融产品信贷相关知识和金融产品；；具具
有较强的市场拓展有较强的市场拓展、、人际交往人际交往
和沟通协调能力和沟通协调能力；；客户资源丰客户资源丰
富富，，业绩优秀业绩优秀。。

（（二二））社区银行综合营销岗社区银行综合营销岗
（（派遣派遣））

岗位职责：主要负责个人客

户及小企业客户的拓展和维护，加
载金融产品，培养提升优质客户、
贵宾客户、私行客户；完成各项营
销任务；防范风险、合规经营等。

应聘条件：35 周岁以下；全
日制本科及以上学历；具有较
强的市场拓展、人际交往和沟
通协调能力；客户资源丰富。

（三）综合柜员
岗位职责：负责完成本外币

公司、零售业务的会计核算操作，
有效控制风险，提高核算质量；负
责协助维护客户关系，了解客户
需求，完成各项行内工作任务等。

应聘条件：30 周岁以下；
全日制本科及以上学历；2 年
以上银行相关业务工作经验；
掌握现金管理、支付结算、反
洗钱等监管政策；岗位相关的
业务技能熟练；人品正派、形
象良好、责任心强，具有较强
的服务意识和沟通表达能力。

二、报名及联系方式
（一）有意者请登录浦发银

行官方网站：www.spdb.com.cn，
点击“今日浦发”中的“浦发招聘”
栏，下载并填写《应聘报名表》（有
工作经验人士），报名表右上方插

入电子版一寸照片，将填好的应
聘 报 名 表 发 送电子邮件至：
sjzfhczfhbgs@spdb.com.cn。
邮件及附件应聘报名表的主题均
为：“（姓名）+应聘XXX岗”
报名截止时间2021年6月30日
联系电话：0317-7885903

（二）本行将对上述个人资
料做好保密工作，对未被录用
者的资料将
作为备选人
才 资 料 保
存 ，恕 不 退
还。

上海浦东发展银行股份有限公司沧州分行招聘

沧州晚报广告部地址：解放西路传媒大厦17楼


